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РЕФЕРАТ
Отчет: 93 стр., 9 рис., 4 табл., 56 источн., 7 прил.

НАУКОЕМКИЕ ПРОИЗВОДСТВА, ЭФФЕКТИВНОСТЬ ФИНАНСИРОВАНИЯ НАУКОЕМКИХ ПРОИЗВОДСТВ В РЕГИОНАХ, ЭЛЕКТРОННАЯ ПЛАТФОРМА ФИНАНСИРОВАНИЯ НАУКОЕМКИХ ПРОИЗВОДСТВ

Объектом исследования являются оптимальные модели финансирования наукоемких производств в РК. 

Цель работы –разработка эффективных моделей финансирования наукоемких производств в контексте национальной специфики.

Методы исследования базируется на системном подходе к изучению проблемы, методах сравнительного анализа, методах математико-статистического анализа. 

Результаты работы: проведена оценка эффективности финансирования инноваций, науки и технологий с использованием методики DEA и индексного метода с построением рейтинга регионов и специализированной карты страны; исследованы инструменты финансирования наукоемких производств в зависимости от стадии развития наукоемкого производства и особенностей региональной диверсификации; разработана модель финансирования наукоемких производств с учетом оценки ее эффективности.

Новизна заключается в разработке электронного атласа, позволяющей проводить мониторинг эффективности финансирования наукоемких производств в регионах Казахстана. Разработанная информационная система карта эффективности «Finnomap.KZ» имеет возможность коммерциализации и может стать единой базой данных высокотехнологичных проектов.
Экономическая эффективность - применение прилагаемой методики оценки позволит анализировать эффективность в динамике с выявлением регионов лидеров и отстающих регионов, выявлять перспективные и текущие приоритеты их развития, а также выработать рекомендаций по совершенствованию системы финансирования.  

Прогнозные предположения о развитии объекта исследования связаны с возможностью дальнейшего исследования альтернативных источников финансирования наукоемких производств и выработке практических рекомендаций на региональном и национальном уровнях.

Результаты исследования были опубликованы в 11 научных работах, в том числе 1 монография, 10 публикаций в отечественных изданиях, из них 4 рекомендованных в изданиях КОКСОН МОН РК, в зарубежных рейтинговых изданиях – 1, международных конференциях –3.
АҢДАТПА

Есеп 93 б., 9 сур., 4 кест., 56 әдебиет., 7 қос.

ҒЫЛЫМДЫ ҚАЖЕТСІНЕТІН ӨНДІРІСТЕР, ӨҢІРЛЕРДЕГІ ҒЫЛЫМДЫ ҚАЖЕТСІНЕТІН ӨНДІРІСТЕРДІ ҚАРЖЫЛАНДЫРУ ТИІМДІЛІГІ, ҒЫЛЫМДЫ ҚАЖЕТСІНЕТІН ӨНДІРІСТЕРДІ ҚАРЖЫЛАНДЫРУДЫҢ ЭЛЕКТРОНДЫҚ ПЛАТФОРМАСЫ

Зерттеу нысаны ҚР-дағы ғылымды қажетсінетін өндірістерді қаржыландырудың оңтайлы модельдері болып табылады.

Жұмыстың мақсаты-ұлттық ерекшелік контексінде ғылымды қажетсінетін өндірістерді қаржыландырудың тиімді модельдерін әзірлеу.

Зерттеу әдістері- мәселені зерттеудің жүйелік тәсіліне, салыстырмалы талдау әдістеріне, математикалық-статистикалық талдау әдістеріне негізделген.

Жұмыс нәтижелері: өңірлер рейтингін және елдің мамандандырылған картасын құра отырып, DEA әдістемесін және индекстік әдісті пайдалана отырып инновацияларды, ғылым мен технологияларды қаржыландыру тиімділігіне бағалау жүргізілді; ғылымды қажет ететін өндірісті дамыту сатысына және өңірлік әртараптандыру ерекшеліктеріне қарай ғылымды қажет ететін өндірістерді қаржыландыру құралдары зерттелді; ғылымды қажет ететін өндірістерді, оның тиімділігін бағалауды ескере отырып қаржыландыру моделі әзірленді.

Жаңашылдығы Қазақстан өңірлерінде ғылымды қажетсінетін өндірістерді қаржыландыру тиімділігіне мониторинг жүргізуге мүмкіндік беретін электрондық атласты әзірлеуден тұрады. Әзірленген ақпараттық жүйе тиімділік картасы "Finnomap.KZ" коммерцияландыру мүмкіндігі бар және ол жоғары технологиялық жобалардың бірыңғай дерекқорына айналуы мүмкін.

Экономикалық тиімділігі қоса беріліп отырған бағалау әдістемесін қолдану көшбасшы және артта қалған өңірлерді анықтай отырып, тиімділікті серпінде талдауға, оларды дамытудың перспективалық және ағымдағы басымдықтарын анықтауға, сондай-ақ қаржыландыру жүйесін жетілдіру жөнінде ұсынымдар әзірлеуге мүмкіндік береді.

Зерттеу объектісінің дамуы туралы болжамды  ғылымды қажетсінетін өндірістерді қаржыландырудың балама көздерін одан әрі зерттеу және өңірлік және ұлттық деңгейлерде практикалық ұсынымдар әзірлеу мүмкіндігімен байланысты.

Зерттеу нәтижелері 11 ғылыми жұмыста жарияланды, оның ішінде 1 монография, 10 отандық басылымдарда, оның ішінде 4 – уі ҚР БҒМ КОКСОН басылымдарында ұсынылған, шетелдік рейтингтік басылымдарда-1, халықаралық конференцияларда-3.
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ВВЕДЕНИЕ

Актуальность исследования. Наукоемкие производства имеют решающее значение для стимулирования подрывных инноваций, конкурентоспособности и устойчивого экономического роста. Развитие наукоемких производств в сфере микроэлектроники, нанотехнологиях, промышленной биотехнологии, передовых материалов и других передовых производственных секторов составляют основу становления высокотехнологичной экономики, которые улучшают благосостояние и качество жизни населения.

Однако одним из основных факторов, сдерживающих развитие наукеомких производств является недофиннасирование высокотехнологичных решений на всех стадиях развития. Наукоемкие предприятия по своей природе являются рискованными, капиталоемкими и требуют привлечение долгосрочного долгового финансирования и «терпеливых» якорных инвесторов. В своем Послании народу Казахстана от 1 сентября 2020 г. «Казахстан в новой реальности: время действий» Касым-Жомарт Токаев определил важность развития высокотехнологичных, наукоемких производств и технических услуг. Кроме того, им отмечена важность эффективного распределения средств на финансирование науки и развитие технологий. Таким образом, на данном этапе становления наукоемкой экономики в Казахстане очень важна результатвность финансирования наукоемких и инновационных проектов. 

Следовательно, отсутсвие оценки эффективности финансирования наукоемких производств в Казахстане и действующих механизмов финансирования привела к значительному недостатку инвестиций в этот сектор экономики. Это требует исследование эффективных моделей финансирования наукоемких производств, учитывающих стадию развития наукоемкого производства, а также ее территориальную предрасположенность. В целом, успешное решение этой научной задачи будет способствовать эффективному использованию финансовых затрат наукоемких производств в Республике Казахстан предопределяют актуальность данного исследования.

Объектом данного этапа исследования являются система финансирования наукоемких производств в Республике Казахстан, а предметом выступают модели финансирования наукоемких производств с учетом зарубежного опыта. 

В процессе научного поиска решения проблем повышения результативности финансирования наукоемких производств особое внимание уделяется зарубежным источникам в области финансирования науки и технологий и в целом успешной практике по формированию эффективных моделей финансирования наукоемких компаний. Также используются работы отечественных ученых, таких как: А.А. Алимбаева, Ф.Г. Альжановой, У.Б. Баймуратова, Н.Ж. Бримбетовой, Ф.М Днишева, А.Е Есентугелова, Б.К. Злобиной, Г.М. Мутанова, Р.К. Сагиевой, М. Сакенова, Г.Ф. Рустембековой и др., посвятивших свои работы некоторым аспектам проблем финансирования науки и технологий. 

На первом этапе (2018 г. № 0218РК00996) были получены следующие результаты: теоретико-методологическое обоснование необходимости разработки эффективных моделей финансирования наукоемких производств с учетом успешного опыта зарубежных стран; разработка и обоснование классификации факторов, препятствующих финансированию наукоемких производств РК; изучение примеров реализации финансирования наукоемких производств в регионах РК; выявление финансовых ограничений на инновационное развитие предприятий по сравнению с нефинансовыми условиями.

На втором этапе (2019 г. № 0219РК01339) были получены следующие результаты: выявлена степень влияния финансовых и нефинансовых факторов на успешность наукоемких производств; исследована классификация моделей финансирования наукоемких производств с учетом успешного опыта зарубежных стран; разработана система показателей, оценивающих эффективность финансирования наукоемких производств, которые легли в основу работы информационной системы «FinnoMap.Kz» (карта эффективности финансирования инновационных компаний в регионах Казахстана); предложен алгоритм выбора эффективной модели финансирования наукоемких производств.

На заключительном этапе (2020) были получены следующие результаты: проведена оценка эффективности финансирования НИОКР и инновационной деятельности за 2002-2019 гг. с использованием методики DEA, также проведена оценка текущего состояния эффективности финансирования наукоемких производств с построением рейтинга регионов и специализированной карты страны; исследованы инструменты финансирования наукоемких производств в зависимости от стадии развития наукоемкого производства и особенностей региональной диверсификации; разработана модель финансирования наукоемких производств  с учетом оценки ее эффективности.

Методологическую базу заключительного этапа исследования (2020 г.) включает такие инструменты познания экономической теории, наиболее часто используемые зарубежными и отечественными учеными, такие как системный подход, исторический и логический метод, метод сравнительного анализа, метод синтеза и классификации, метод обобщения и типологии, метод экспертной оценки и математическо-статистического анализа, включающего описательную статистику и статистическое тестирование парных выборок, а также моделирование (при разработке алгоритма выбора эффективной модели финансирования наукоемких производств) и другие. 

На заключительном этапе исследования (2020 г.) основной целью работы является разработка эффективных моделей финансирования наукоемких производств с учетом стадии развития и региональной специфики. Цель исследования конкретизирована в ее задачах:
· оценки эффективности финансирования наукоемких производств информационной системы «FinnoMap.Kz» (карта эффективности финансирования инновационных компаний в регионах Казахстана);

· исследование инструментов финансирования наукоемких производств в зависимости от стадии жизненного цикла производства; 

· изучение влияния электронных платформ на эффективность финансирования наукоемких производств; 

· разработка эффективной модели финансирования наукоемких производств.

Полученные результаты будут способствовать качественному социально-экономическому прогрессу компаний и страны в целом, а также дадут возможность усовершенствовать систему финансирования наукоемких производств в Республике Казахстан. Теоретико-методологическое обоснование может лечь в основу разработки учебных пособий по наукоемкой экономике.
1 Оценка финансирования наукоемких производств в Республике Казахстан на основе применения информационной системы «Finnomap.kz»
В условиях посткризисного периода, вызванного пандемией COVID-19, Казахстану нужны успешно развивающиеся наукоемкие компании. Закрытие границ, переход на дистанционное образование и удаленную работу коренным образом преобразовала существующие рынки инноваций. Создание быстро растущих наукоемких компаний, способных трансформироваться с учетом новых условий развития экономики являются ключом к развитию новых инновационных экосистем и цифровой трансформации экономики страны.

В рамках выполнения данного проекта в отчете за 2018 год (№ 0218РК00996) отмечено, что наукоемкие производства имеют свои специфические особенности, которые заключается в высокой зависимости от инновационной деятельности, являющейся важнейшим условием технологических и структурных изменений, способствующих росту и конкурентоспособности [1-2]. Компании, относящиеся к наукоемким производствам — это компании, которые работают в отрасли, основанной на технологиях, и разрабатывают инновационные предложения. Высокий уровень НИОКР, создание новых знаний и высокий уровень занятости научного и технического персонала — это особенности, которые отличают наукоемкие компании от инновационных компаний. 

Однако быть технологически продвинутой компанией является необходимым, но не достаточным условием для того, чтобы стать наукоемкой компанией. В рамках исследования наукоемких производств, основанного на ресурсном подходе, определяется важность новых знаний, технологий, управленческих способностей и уровня образования человеческих ресурсов, как определяющих факторов развития компаний, таких как наукоемкие [3]. Существует множество исследований, что недостаток таких ресурсов, сопровождается отсутствием финансовой поддержки или же неэффективностью их использования [4-11].

Согласно отчету за 2018 год (№ 0218РК00996) относительно анализа факторов, сдерживающих развитие наукоемких производств в РК на пути инновационной деятельности, были получены следующие результаты: во-первых, наличие существенных затрат на наукоемкие проекты [12-13]. Инновационный процесс требует наличие значительных финансовых ресурсов, однако на начальных этапах жизненного цикла трудно оценить будущую окупаемость проекта или ее экономические последствия. Во-вторых, поиск, распределение и финансирование необходимых ресурсов, таких как оборудование, персонал и ноу-хау, часто могут представлять значительные трудности при проведении инновационной деятельности. Зачастую наукоемкие производства испытывают недостаток внутренних источников финансирования. В-третьих, неудивительно, что проблемы финансирования тесно коррелируют с размерами компании. Малым и средним предприятиям труднее преодолевать финансовые трудности, особенно из-за высоких фиксированных затрат, минимальных инвестиций, необходимых для запуска инновационных проектов, и высокой информационной асимметрии со стороны внешних источников финансирования. При том, учитывая тот факт, что большинство предприятий, занимающихся наукоемким производствами, относятся к предприятиям малого и среднего бизнеса, недостаток финансирования занимает лидирующую позицию в сдерживании развития наукоемких производств в РК. 

Получение доступа к достаточным финансовым ресурсам - одна из основных задач наукоемких производств. В Казахстане еще не развито венчурное финансирование, которое инвестирует в высокорисковые проекты. Иные финансовые организации, особенно банки, неохотно финансируют наукоемкие производства, что приводит к ограниченному предложению кредитов. Это нежелание объясняется многими причинами, такими как информационная асимметрия, моральный риск и отсутствие залога.

Анализ уровня финансирования наукоемких производств в регионах Казахстана методом анкетирования [14], проведённый в феврале-сентябре 2018 г. показал, что:

1) подавляющее большинство фирм (87%) финансируют инновационные проекты за счет средств текущей прибыли, выручки от продаж, оборотного капитала. Около 95 % предприятий в сфере высокотехнологичного производства и почти 80 % предприятий, занимающихся наукоемкими услугами, используют внутренние финансовые средства для инновационной деятельности.

2) заемное финансирование является вторым по важности средством финансирования наукоемких предприятий. Почти 20 % компаний, занимающихся высокотехнологичным производством, особенно МСП, и 19 % компаний, занимающихся наукоемкими услугами, используют данный инструмент финансирования. 

3) другие источники финансирования наукоемких производств в виде выпуска ценных бумаг, в том числе и IPO в Казахстане не распространены или вовсе не доступны для растущих наукоемких производств.

4) наконец, в дополнение к внутреннему и внешнему финансированию, наукоемкие производства могут получать государственные деньги либо за счет займов, либо за счет пособий и грантов для разработки и внедрения инноваций. В среднем 11 % всех фирм используют государственные субсидии для финансирования инновационных проектов, а 5 % принимают государственные займы.

Из этого следует, что финансирование наукоемких производств является одним из основных сдерживающих факторов развития наукоемких производств в Республике Казахстан. При этом несмотря на применяемые государством меры по стимулированию развития науки, технологий и инноваций, состояние развития наукоёмких производств находится еще на зачаточном уровне, что говорит о неэффективности применяемых мер. 

Далее уделим внимание оценке эффективности финансирования наукоемких производств со стороны государственного сектора. При этом следует отметить, что финансирование наукоемких производств в Казахстане осуществляется в двух направлениях — это финансирование науки и финансирование инноваций. В связи с чем проведем оценку эффективности финансирования этих двух направлений. При этом, следует отметить, что при оценке эффективности финансирования наукоемких технологий важно основываться на общих принципах оценки эффективности. В целом, эффективность рассматривается как отношение полезного результата и затрат факторов, определяющих этот процесс. Эффективность финансирования НИОКР или научной разработки определяется категорией, отражающей соответствие результатов вложенным финансовым ресурсам. 

В качестве инструмента оценки эффективности финансирования используем непараметрический метод анализ охвата данных (DEA), представляющий собой популярное математическое программирование для измерения относительной эффективности блоков принятия решений (DMU). В последние годы метод DEA применялся для измерения эффективности DMU в различных условиях, например, для оценки устойчивости цепочек поставок [15]; выбора поставщика [16]; оценки эффективности электроэнергетики [17]. Cook и др. [18] предложили новую сетевую модель DEA для измерения эффективности системы с последовательной и параллельной структурой. Предложенная ими модель измеряет оптимистичную эффективность DMU и имеет дело только с желаемыми результатами. Таким образом, сетевая модель DEA, разработанная Cook и др. [18] позволяет оценить эффективность финансирования НИОКР и инноваций в регионах Казахстана с построением рейтинга. База для расчета представлена в Таблице В1-В2. Для анализа используется статистический программный пакет Stata [19].

Для начала построим модель расчета эффективности финансирования науки в региональном разрезе. В качестве входных показателей отобраны следующие показатели: количество работников НИОКР, затраты на НИОКР, количество докторантов PhD; выходной показатель – патенты. Данные были взяты за доступные в данных по статистике 2002-2019 годы. Результаты расчета представлены в Таблице 1 и Рисунке В.1.). 

Согласно полученным результатам, следует отметить, что коэффициент эффективности финансирования науки в регионах Казахстана находится на очень низком уровне несмотря на то, что с небольшим отрывом первое место заняла Павлодарская область. В целом данная тенденция говорит о том, что финансирование НИОКР не приносят значительных результатов, о чем также свидетельствуют результаты проведенного анкетирования, где большинство респондентов отметили низкий уровень совместных исследований с университетами и научными центрами. При этом размер финансирования варьируется в основном в диапазоне 10-650 млн. тенге, также незначительны объемы финансирования в малых предприятиях в размере 200 тыс. тенге.

	Таблица 1 - Показатель эффективности финансирования НИОКР в регионах Казахстана

	Регион
	Показатель эффективности финансирования НИОКР
	Ранг

	Павлодарская 
	0,329169
	1

	Жамбылская 
	0,176884
	2

	Южно-Казахстанская 
	0,172571
	3

	Северо-Казахстанская 
	0,119949
	4

	Костанайская 
	0,106297
	5

	Кызылординская 
	0,095269
	6

	г. Нур-Султан
	0,085697
	7

	Карагандинская 
	0,07651
	8

	Алматинская 
	0,061291
	9

	г. Алматы
	0,059669
	10

	Актюбинская 
	0,055846
	11

	Восточно-Казахстанская 
	0,055497
	12

	Акмолинская 
	0,037845
	13

	Западно-Казахстанская 
	0,030917
	14

	Атырауская 
	0,01996
	15

	Мангистауская 
	0,018147
	16

	Примечание - Составлено авторами согласно источникам [20-21]


Рассмотрим эффективность финансирования инновационной деятельности в регионах Казахстана. В качестве входных показателей отобраны следующие показатели: количество работников высокотехнологических компаний, затраты на НИОКР; выходной показатель – объем инновационной продукции и количество созданных и используемых инноваций. Статистические данные использованы из доступных официальных источников за 2013-2019 годы. Результаты расчета представлены в Таблице 2. 

Несмотря на то, что, согласно полученным результатам, эффективность финансирования инноваций значительно выше, чем эффективность финансирования НИОКР, в целом коэффициент финансирования инновационной деятельности остается все еще низкой величиной. К регионам с относительно высоким уровнем эффективности относятся следующие регионы: г. Нур-Султан, Костанайская и Северо-Казахстанская области (Рисунок В.2.). Между тем, следует отметить, что официальная статистика не разделяет заимствованные инновации от инноваций, полученных в результате региональных НИР и НИОКР. При этом, следует подчеркнуть, что речь идет о выдаче результата на единицу затрат. И если по той или иной причине в регионе были незначительные величины финансирования или количества работников научного сектора, то при даже небольшом инновационном результате, данный регион имеет лучший рейтинг. 

Таблица 2 - Коэффициент эффективности финансирования инноваций в регионах Казахстана
	Регион
	Коэффициент эффективности финансирования инноваций
	Ранг

	Павлодарская 
	0,649089
	1

	Жамбылская 
	0,574331
	2

	Южно-Казахстанская 
	0,570371
	3

	Северо-Казахстанская 
	0,474784
	4

	Костанайская 
	0,417125
	5

	Кызылординская 
	0,366818
	6

	г. Нур-Султан
	0,355897
	7

	Карагандинская 
	0,335103
	8

	Алматинская 
	0,242065
	9

	г. Алматы
	0,197118
	10

	Актюбинская 
	0,180944
	11

	Восточно-Казахстанская 
	0,170568
	12

	Акмолинская 
	0,146533
	13

	Западно-Казахстанская 
	0,134919
	14

	Атырауская 
	0,129103
	15

	Мангистауская 
	0,113913
	16


Примечание - Составлено авторами согласно источникам [20-21]

Положительным моментом данной методики является то, что она принимает во внимание длительный промежуток времени. Однако для того, чтобы оценить текущую ситуацию касательно результативности инновационной деятельности наукоемких производств необходимо учитывать последние данные, с учетом динамики изменения. Для этой цели актуально и целесообразно применять методику оценки эффективности финансовых затрат в наукоёмкие производства на уровне региона, используемая в программе «Finnomap.kz», методика расчета которой была описана в отчете за 2019 год (№ 0219РК01339) [22]. Это трехфакторная модель, предложенная Хаггинсом Р. [23] с применением метода картирования, который позволяет в динамике исследовать эффективность оценки финансовых затрат, отражая увеличение (или уменьшение) производительности наукоемких отраслей. 

Трехфакторная модель Хаггинса была адаптирована для оценки эффективности финансирования наукоемких производств в регионах Казахстана. В данном случае двухфакторная модель: вход – выход. Входные факторы включают в себя: затраты на НИОКР и инновации. Количество патентов, количество созданных и используемых инноваций, количество статей в свою очередь формируют выходной фактор. 

После сбора статистических данных, вторым этапом исследования является стандартизирование данных для дальнейших расчетов. Для каждого показателя был рассчитан индекс со средним значением в Казахстане, равной 100, и рассчитан диапазон распределения для каждого показателя. Как и ожидалось, было обнаружено, что некоторые из диапазонов имеют как асимметричный, так и длинный диапазон распределения, в результате чего эти переменные оказали слишком большое влияние на общий индекс. Третий этап исследования – определение удельного веса каждого из факторов. Каждый из двух факторов (вход – выход) получает одинаковый удельный вес по 0,5, поскольку предполагается, что каждый из них одинаково влияет на уровень эффективности финансирований наукоемких производств в регионах Казахстана. Таким образом определяем удельный вес при расчете каждого из 4 индикаторов: затраты - 0,5; патенты - 0,167; статьи - 0,167; инновации - 0,167. Далее каждый показатель региона суммируется и выводится индекс эффективности финансирований наукоемких производств в регионах, с ранжированием регионов. База для расчета индекса отражен в Таблице В3. Полученный индекс наглядно показан в Таблице 3, на рисунках 1 и Г.3.
Таблица 3 – Оценка эффективности финансирования науки, технологий и инноваций в регионах Казахстана за 2019 год

	Регион
	Затраты на НИОКР и инновации 
	Количество патентов 
	Количество статей с ИФ в базе WOS
	Количество созданных инноваций 
	Индекс
	Ранг

	г.Алматы
	139,7
	161,3
	118,4
	87,4
	506,7
	1

	г.Нур-Султан
	155,7
	31,3
	104,0
	57,4
	348,4
	2

	Восточно-Казахстанская
	93,3
	16,2
	7,2
	16,8
	133,5
	3

	Карагандинская
	58,6
	26,6
	19,7
	6,9
	111,9
	4

	Актюбинская
	87,3
	5,2
	4,0
	2,8
	99,4
	5

	Атырауская
	69,7
	2,1
	1,5
	12,1
	85,4
	6

	Павлодарская
	60,4
	6,8
	2,9
	5,8
	75,9
	7

	Северо-Казахстанская
	16,2
	2,6
	0,4
	45,7
	65,0
	8

	Костанайская
	26,2
	4,7
	0,4
	13,8
	45,1
	9

	Акмолинская
	25,9
	5,2
	2,2
	8,4
	41,7
	10

	Жамбылская
	29,5
	2,1
	2,6
	0,0
	34,2
	11

	г.Шымкент
	9,0
	7,3
	13,4
	2,4
	32,0
	12

	Алматинская
	20,7
	7,3
	0,5
	2,2
	30,7
	13

	Туркестанская
	7,0
	1,0
	2,7
	16,4
	27,1
	14

	Мангистауская
	18,7
	2,1
	2,1
	0,4
	23,3
	15

	Кызылординская
	17,4
	1,0
	1,8
	2,8
	23,1
	16

	Западно-Казахстанская
	14,8
	1,0
	0,1
	2,6
	18,5
	17

	Примечание - Составлено авторами согласно источникам [20-21, 24-25]


Следует учесть, что в территориальном подразделении регионов Казахстана в 2019 году произошли изменения, так г. Шымкент присвоен статус города республиканского значения и был изъят из состава Южно-Казахстанской области, который переименован в Туркестанскую область. [26]. В связи с чем, финансирование НИКОР и инноваций в 2019 году значительно снизилась, так как многие наукоемкие предприятия сосредоточены в области. Актюбинская область показала значительные результаты, что объясняется тем фактом, что в 2019 году в регионе получено 10 патентов на изобретения, против 2, полученных в 2018 году. Также следует отметить, что рейтинг эффективности финансирования науки, технологий и инноваций регионов страны имеет существенные отличия от двух предыдущих рейтингов. Что говорит об отличиях результатов финансирования разных стадий инновационного процесса в разных областях. 

Электронное картирование регионов по эффективности финансирования науки, технологий и инноваций, которое было изучено в отчете за 2019 год (№ 0218РК00996) позволяет получить следующую картину (Рисунок 1). При этом распределение регионов по эффективности проводилось с использованием медианы для расчета, что позволило выявить два ключевых показателя (30,7; 105,6), позволяющих распределить эффективность регионов по степени эффективности. 
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Рисунок 1 – Карта эффективности финансирования науки, технологий и инноваций в регионах Казахстана

Примечание - Составлено авторами

В целом, можем сказать, что эффективными регионами по финансированию наукоемких производств являются следующие: г.Алматы, г.Нур-Султан, Восточно-Казахстанская и Карагандинская области.

Однако для проведения более подробной оценки, необходимо оценивать индивидуально каждый регион и учитывать внутренние факторы, сдерживающие эффективность финансирования. С другой стороны, выстраивание рейтинга позволяет, оценить инновационную результативность каждого региона, увидеть ее в динамике и уточнить конкурентные преимущества той или иной территории для прогнозов. Это особенно важно, учитывая необходимость финансирования именно приоритетных проектов, имеющих социально-экономический эффект, особенно в турбулентное пандемическое время.

В целом, проведенный в анализ эффективности финансирования науки и инноваций позволяет построить рейтинг регионов, тем самым показывая степень результативности затрат на НИОКР и инновации. Результаты исследования позволяют сделать вывод, что те регионы, где сосредоточены научные центры и ведущие университеты не показывают значительные результаты в науки, в то же время регионы, где сосредоточены инновационные предприятия отстают по выхлопу новых инноваций. Тем самым можно предположить, что неэффективность финансирования наукоемких производств тесно связано с отсутствием необходимых инструментов финансирования, сотрудничества науки и бизнеса, а также соответствующей инфраструктуры.

2 Исследование финансовых инструментов, способствующих активизации наукоемких производств в регионах страны
Анализ эффективности финансирования наукоемких производств в регионах РК показывает, что наукоемкие производства в них развивались по разным траекториям, определяемым сочетанием наличных интеллектуальных, природных ресурсов и уровня экономического развития. Тем не менее, при правильном направлении развития, регионы со временем могут наращивать свою проактивность, генерируя идентичность на основе имеющихся у них компетенций, что, в свою очередь, может создать новый «социальный капитал» или потенциал для ассоциативных, высоконадежных и сетевых практик.

В последние годы опыт технологически развитых стран показывает важность применения альтернативных финансовых инструментов, дополняющие гранты или субсидии и позволяющие более эффективно использовать капитал [27-28]. Финансовые инструменты в форме ссуд капитала, квазиакционерного капитала и гарантий считаются особенно эффективным способом увеличения воздействия инвестиций в наукоемкие производства по сравнению с традиционной системой финансирования, поскольку способствуют более ответственному и ориентированному на результат использованию финансовых средств [29]. Однако в настоящее время в целом по стране, и тем более в регионах, потенциал этих инструментов не используется в полной мере. Региональная политика содействия финансированию наукоемких производств должна быть разработана в целях стимулирования развития науки, технологий и инноваций за счет использования специализированных финансовых источников и инструментов. Как показывает практика, наукоемкие компании не имеют доступа к полному набору альтернативных финансовых ресурсов, адекватных специфике их сектора, а также на решающих этапах своего развития [30]. Узкие места в кредитовании характерны не только для казахстанских реалий, однако стоит отметить, что финансирование в нашей стране больше ориентировано на традиционное долговое финансирование (например, банковские кредиты), тогда как в технологически развитых странах таких странах, как США и Израиль доля долевых и гибридных инструментов (в первую очередь венчурного долга) значительно выше, что обеспечивает доступ к финансированию в особое финансирование роста во время расширения операций, более доступное для наукоемких компаний [31].

Ключевой проблемой при финансировании наукоемких компаний является общая фрагментация доступности капитала в зависимости от региона и на протяжении жизненного цикла компаний. Есть три основных положения необходимых для фрагментации системы финансирования:

· субординированный и гибридный инструмент капитала, предоставляемый наукоемким компаниям, недостаточен с учетом неразвитости рынка венчурного капитала в целом и факторов, сдерживающих деятельность коммерческих банков для такого рода финансирования;

· дополнительный акционерный капитал необходим компаниям на очень ранней стадии развития наукоемкого производства, поскольку эта форма финансирования является наиболее подходящей, учитывая очень высокий уровень рисков таких предприятий. Кроме того, увеличение собственного капитала будет иметь мультипликативный эффект на доступ к финансам наукоемких компаний;

· наконец, даже если общая доступность заемных и собственных средств для наукоемких компаний увеличится, на каждом этапе жизненного цикла должно быть адекватное предложение, чтобы избежать каких-либо узких мест. 

В целом, процесс финансирования наукоемких производств необходимо полностью и прозрачно координировать между различными участниками на региональном и национальном уровнях. Как показано на рисунке 2, существуют определенные этапы жизненного цикла разработки и коммерциализации продукта наукоемкого производства, на которых имеется недостаточный доступный капитал. В Таблице Г.1. отражены основные характеристики инструментов финансирования. 
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Рисунок 2 - Доступность финансирования на разных этапах жизненного цикла компании 

Составлено авторами на основе источников [32-35]

Это особенно верно на этапах вывода на рынок и роста. Фактически, это наиболее заметно на стадии масштабирования и роста, которая происходит при переходе между этими двумя фазами жизненного цикла. Этот пробел может быть восполнен за счет использования новых продуктов, таких как условные гранты и инновационные кредиты, или за счет увеличения возможностей существующих, таких как венчурный капитал и венчурный долг. В целом анализ текущего состояния источников финансирования позволяет сделать вывод, что, до сих пор существует четкое представление о том, что на данном этапе недостаточно капитала, независимо от усилий государственных органов. 

Таким образом, согласно представленному анализу инструментов финансирования наукоемких производств в Казахстане (Таблица Г.2.) инструменты финансирования не развиты в достаточном уровне [36-38]. Более того, если в крупных городах существуют бизнес акселераторы, венчурные фонды, то в регионах представлены только бизнес инкубаторы, которые финансируют начальные стадии реализации наукоемкого проекта. Анализ источников финансирования наукоемких производств в регионах мы наблюдаем недостаточное финансирование по трем ключевым направлениям:
1) Финансирование НИОКР наукоёмких компаний: несмотря на широкий спектр схем грантов, кредитных гарантий и исследовательской поддержки, которые существуют в Казахстане, тесного сотрудничества между бизнесом, университетами и исследовательскими центрами не существует. Опыт развитых стран показывает успешность государственной поддержки при осуществлении совместных усилий исследовательских институтов и частных венчурных инвесторов в создании инноваций на ранних стадиях развития и увеличении капитала наукоёмких компаний. Более того, создание «кластеров», которые в сотрудничестве с поддержкой государственного сектора стимулируют значительный прирост капитал частного сектора [39]. Другие рынки демонстрируют свидетельства успешного сотрудничества государственного и частного секторов при поддержке целевых продуктов, таких как условные гранты, предоставляемые инновационными агентствами (например, Израиль и Франция с BPIFrance), и участие государства в фондах венчурного капитала с асимметричной доходностью (т.е. фонды, структурированные так, чтобы позволять участие инвесторов с разными целями риска и доходности, так как наблюдается в США и Израиле) [40]. Еще один способ усилить влияние грантов, особенно на ранней стадии проектов в области наукоемких производств, - это их явное «смешивание» с частными формами финансирования, особенно с акционерным капиталом, которые могут пополнить грант при условии, что компания выполнит определенные этапы. Такая государственно-частная интеграция ведет к углублению и расширению доступного венчурного капитала, что опять же является критическим фактором принятия решений для предпринимателей, вступающих в рискованное предприятие.

2) Гибридные инструменты: венчурный долг и субординированный долг сочетают в себе характеристики долга, то есть начисляемые проценты и основную сумму, подлежащую погашению, с характеристиками собственного капитала, то есть участие в прибыльном развитии бизнеса через опционы или акции. Таким образом, гибридные инструменты позволяют ребалансировать соотношение риска и доходности для инвесторов. Проведенный нами анализ тематических исследований (программа венчурного долга SPRING в Сингапуре и программа Британского бизнес-банка «Помощь в росте» в Великобритании) подчеркивает ценность этого продукта для наукоемких производств, особенно на этапе расширения. Однако развитие венчурного финансирования находится на ранней стадии развития в РК, для сравнения отметим, что 5% европейских компаний, поддерживаемых венчурным капиталом, получают венчурный долг по сравнению с 8-10% в Великобритании и 15-20% в США. В рамках данного исследования были опрошены избранные инвесторы в венчурный долг, чтобы определить, как улучшить нынешнюю ситуацию [41].

3) Финансирование канала «цепочки» поставок: с учетом критического вклада наукоемких производств в цепочки поставок средних и крупных корпораций, а также длительных циклов разработки наукоемких проектов. Исследования показывают на значимость применения для наукоемких компаний платформ в финансировании канала (цепочки) поставок» (англ. supply chain financing). Финансирование оборотного капитала относится к финансированию повседневных операций компании, то есть денег для покрытия кредиторской задолженности, заработной платы и т.д. В отличие от инвестиций, например, в материальные активы, такие средства цепочки поставок используют лучшую кредитоспособность крупных компаний для увеличения предложения оборотного капитала и кредитования наукоемких производств, одновременно снижая риски поставок для более крупной компании, поскольку их поставщик гарантированно получит достаточное финансирование для проектирования, разработки и поставки продукта. Эта форма финансирования особенно ценна, когда наукоемких компании налаживают контакты с клиентами, прежде чем они смогут позволить себе традиционные займы. Мы наблюдаем значительный рост рынков финансирования цепочек поставок в странах или регионах, которые успешно продвигают наукоемкие проекты (например, Корея, Саксония и Мексика).

4) В целом, отражая потребность в специализированных ноу-хау среди инвесторов, в Казахстане наблюдается тенденция активизации частного сектора, который мобилизирует целевые фонды за последние несколько лет. Активно ведется работа венчурных фондов с привлечением зарубежных фондов. Однако несмотря на ряд инициатив со стороны правительства РК, большинство инициатив находятся на ранней стадии с ограниченными суммами инвестиций и низкой вовлеченностью наукоемких производств. Маловероятно, что таких специальных усилий будет достаточно, чтобы заполнить пробел в финансировании молодых инновационных проектов наукоемких производств.

Способность региона мобилизовать свои интеллектуальные и инновационные ресурсы зависит от бюджетной доступности регионального административного органа. Достаточность бюджетных средств, направляемых на финансирование науки, технологий и инноваций позволяет проводить наиболее адекватную политику с учетом потенциала региона. Более того, стратегии, направленные на развитие наукоемких компаний, могут оказаться более успешными. 

5) Создание необходимой инфраструктуры составляют физическую основу регионального пространства и делают возможными множественные отношения, которые устанавливаются между различными агентами региональной экономики. Можно выделить два типа инфраструктуры. С одной стороны, телекоммуникационную инфраструктуру и инфраструктура, которая жизненно важна для инноваций в самом строгом смысле этого слова, как для их создания, так и для распространения. Во-вторых, существуют инфраструктуры, необходимые для создания ресурсов, предназначенных для инноваций (понимаемых в этом контексте в более широком смысле). В данном случае мы имеем в виду сети связи, связывающие разные части региона, связывающие регион с другими регионами и другими странами. Эти коммуникационные инфраструктуры также являются важным элементом развития наукоемких производств [42]. 
Большинство регионов не имеют бюджетных возможностей для строительства базовой инфраструктуры. Важно знать, какое влияние имеют регионы на проектирование и реализацию основных инфраструктур, которые имеют жизненно важное значение при настройке региональной системы поддержки наукоемких производств. Это касается некоторых строго локальных инфраструктур связи, локальных телекоммуникационных сетей, интеллектуальных зданий и т.д., направленных на развитие инноваций, прежде всего в тех регионах, которые проводят промышленную и технологическую политику. Таким образом анализ основных ключевых направлений развития наукоемких производств позволяет отразить основные рекомендации по эффективному использованию инструментов финансирования наукоёмких производств в регионах РК:
1) Привлечение капитала для развития наукоемких производств в регионах Казахстана. Для этого в Казахстане нужна развития система венчурного финансирования, для создания которой необходимы следующие меры: - Мобилизация венчурного капитала институциональных инвесторов, семейных офисов, фондов и бизнес-ангелов: ослабить инвестиционные ограничения для институциональных инвесторов для принятия совместных действий по укреплению внутреннего рынка венчурного капитала и созданию положительных результатов по привлечению капитала.

- Использование существующих государственных инструментов для мобилизации частного капитала: успешные инструменты государственного финансирования должны быть расширены - как с точки зрения их размера (сделать больше государственного капитала доступным для прямых инвестиций, так и для финансирования инвестиций, при условии, что частные инвесторы, по крайней мере, в равной степени используют его) и их структуры (акцент на инструменты финансирования, специально предназначенные для растущих компаний). Кроме того, необходимо сделать процесс государственного финансирования наукоемких производств более прозрачным и увеличить скорость принятия решений особенно на начальных этапах развития. 
2) Создание условий для развития альтернативных инструментов внешнего и внутреннего финансирования помимо венчурного капитала:
- популяризация успешных новаторских инициатив по укреплению гибридного финансирования (например, венчурного долга, мезанинного финансирования, краудфандинга) и инновационного долгового финансирования в Казахстане;
- разработка дополнительных моделей и инструментов оценки, которые не основываются исключительно на исторических финансовых показателях компании, чтобы они могли использоваться банками для предоставления инновационного заемного капитала растущим наукоемким компаниям;
- создание условий для сотрудничества между инвесторами, посредниками и наукоемкими производствами в рамках понятия «терпеливый» капитал, который в первую очередь объединяет потенциальных инвесторов и посредников, чтобы обсудить ключевой вопрос: какие дополнительные инструменты помимо устоявшейся модели венчурного капитала могут помочь развитию компании и преодолеть трудности;
- создание платформы совместного инвестирования для прямых инвестиций в растущие наукоемкие компании. Эта новая платформа будет направлена на создание ликвидного рынка для прямых инвестиций с акцентом на быстрорастущие компании в сфере высоких технологий. Ведущие инвесторы предоставят адекватные оценки рисков растущих компаний, которые могут быть точкой опоры и для других инвесторов. Платформа также может помочь предоставить дополнительный капитал благодаря продаже инвестиционных доходов на вторичном рынке, что уменьшает риск быстрого выхода из рынка. 

3) Активизация сотрудничества между крупными ведущими наукоемкими предприятиями, растущими компаниями, научными центрами и университетами:
- внедрение новых инициатив для быстрорастущих высокотехнологичных компаний. Это объединит крупные ведущие и растущие наукоемкие компании с опытными «консультантами» (например, ведущими учеными в области технологий и инженерии) и успешными предпринимателями (которые также внесут свой собственный капитал) с целью совместной работы в конкретных (передовых ) области технологий - в небольших группах нацеленных на высокий результат.

- создание региональных инновационных кластеров, с привлечением уже существующих наукоемких предприятий, вновь созданных наукоемких предприятий, а также научных центров и университетов. Данные кластеры должны быть нацелены на усиление и вывод на траекторию роста больше высокотехнологичных, B2B компаний, например, путем создания и укрепления центров профессионального предпринимательства в университетах по всему Казахстану, успех которых будет зависеть от ряда ключевых факторов, таких как: ориентированность на рынок, отход от традиционных форм обучения, наличие собственного правового статуса и вовлеченность в промышленность. 

- оптимизация условий в университетах, чтобы потенциал опытных профессоров, особенно в технических науках, можно было использовать для создания большего количества стартапов в сфере высоких технологий. Это должно включать прозрачные правила и более быстрые процедуры для решения вопросов о правах и обязанностях научных кадров, которые стремятся создать наукоемкую компанию и заниматься предпринимательской деятельностью, при этом продолжая научно-педагогическую деятельность в университете. Университеты в свою очередь должны использовать количество дочерних предприятий в качестве одного из инструментов активизации развития науки, технологий и инноваций. 

В целом проведенный анализ позволяет сделать вывод, что отсутствие эффективных инструментов и действенных механизмов финансирования наукоемких производств указывают на провал рынка, который тормозит развитие наукоемкого производства в регионах Казахстана, особенно это касается тех компаний, которые находятся на стадии расширения, а также на пилотной и демонстрационной стадиях. В связи с этим назревает необходимость изучения эффективных моделей финансирования 
наукоемких производств, которые будут направлены на активизацию капитала частного сектора могло увеличиваться, при поддержке более целенаправленного и эффективного участия государственного сектора.
3 Потенциал использования интернет-платформ для финансирования инновационных проектов наукоемких компаний
После мирового финансового кризиса 2007-2008 гг. наблюдается рост недоверия к традиционной финансовой системе, что вызвало активное развитие цифровых технологий и новых инструментов финансирования. В развитых странах активно начали развиваться электронные платформы для привлечения капитала, что сделало большой прорыв в финансировании наукоемких предприятий. 

Электронные платформы привлечения капитала оказывают благоприятное влияние на развитие наукоемких производств на всех стадиях развития компании. В частности, наблюдается рост интереса со стороны институциональных инвесторов к инвестированию напрямую в инновационные быстрорастущие компании, без участия венчурного фонда. Практика, когда институциональные инвесторы совместно с венчурными фондами инвестируют в наукоемкую компанию, также существует. Одна из основных причин совместного инвестирования заключается в том, что венчурные фонды обладают инструментами анализа компании и оценки возможной прибыли и рисков - как правило, только специализированные инвесторы, такие как менеджеры венчурных фондов, обладают конкретными знаниями, необходимыми для оценки молодой наукоемкой компании. Таким образом, любой рынок прямых инвестиций в значительной степени полагается на опыт и знания этих специализированных инвесторов, которые: а) оказывают профессиональную помощь в выборе подходящих инвестиций, делая свои знания доступными на рынке и вкладывая свои собственные деньги («сигнализируя») и б) активно поддерживают растущие компании своим рыночным опытом. Соответственно, специализированные инвесторы играют ключевую роль ведущего инвестора в предлагаемой платформе совместного инвестирования.

Электронная платформа для прямых инвестиций в наукоемкие компании позволяет инвестировать в компании, которые уже получали финансирование или имеют оценку со стороны венчурных фондов, то есть такие платформы позволяют обеспечить защиту инвестиций в наукоёмкие проекты. 

Рассмотрим, какие изменения претерпевает модель финансирования при использовании электронных платформ для привлечения инвестиций в наукоемкие производства (Рисунок 3).
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Рисунок 3 – Влияние электронных платформ на систему финансирования наукоемких производств

Примечание - Разработано авторами на основе источников [43-47]
Согласно рисунку, электронные платформы привлечения инвестиций позволяют мобилизовать дополнительный капитал благодаря большей прозрачности и эффективности. Фонды венчурного капитала используют свой опыт оценки технологий, таким образом выполняя сигнальную функцию для инвесторов. При этом венчурные фонды также извлекают выгоду благодаря способности реализовывать более крупные транши финансирования, а также могут иметь доход от управления. Возможность торговать инвестициями на вторичном рынке (что также относится к венчурным фондам) снижает риск выхода из рынка и риск не ликвидности. 

Среди преимуществ применения электронных платформ для финансирования наукоемких производств можно отметить следующие качества: привлечение большего количества инвесторов, снижение трансакционных издержек, прозрачность деятельности, быстрая скорость получения средств. Более того, данный электронный рынок альтернативного финансирования обладает таким преимуществом как привлечение непрофессиональных инвесторов, не обладающих специальными знаниями и опытом в финансовом рынке. Наличие полной информации о деятельности наукоемкой компании становится очень привлекательной для непрофессиональных инвесторов при этом сохраняя довольно высокие инвестиционные риски и раскрытие потенциала высокодоходных проектов, тем самым электронная платформа привлекает средства обычных людей при этом активизируя развитие наукоемкого производства. 
Тенденции развития электронных платформ позволяют выделить их специфические особенности в качестве форм финансирования наукоемких проектов. На сегодняшний день наиболее популярные среди частных инвесторов инструменты — это краудфандинг, краудинвестинг, краудлендинга, ICO и Blockchain. Остановимся подробнее на описании видов электронных платформ.

Платформы краудфандинга могут быть отнесены к категории двусторонних рынков, поскольку они объединяют две группы экономических агентов (владельцев проектов и участников), которые создают сетевые эффекты друг для друга: владельцы проектов получают выгоду от использования платформы, которая привлекает наибольшее количество участников, потенциально заинтересованных в их предложения, а потенциальные участники получают прибыль от использования платформы с наибольшим количеством предложений из-за большей вероятности найти проекты, соответствующие их предпочтениям. Другой важной характеристикой краудфандинговых платформ как двустороннего рынка является асимметричная структура цен, при которой владельцы проектов часто субсидируют платформы на долю от суммы, которую они получают во время кампании, в то время как участники субсидируются.

В докладе ОЭСР [48] эксперты отмечают за последние годы рост электронных платформ привлечения инвестиций на наукоемкие производства, также утверждают, что краудфандинговая платформа является наиболее привлекательной и является одной из главных инструментов финансирования растущих наукоемких производств. Согласно данным, приведенным на статистическом портале Statista, в 2019 году объем мирового рынка краудфандинга составил 13,9 млрд долл США, и ожидается, что к концу 2026 года он достигнет 39,8 млрд долл США, а среднегодовой темп роста составит 16,0% в течение 2021-2026 годов [49].

Краудфандинговый рынок Казахстана находится в зачаточном состоянии, но имеет значительный потенциал для развития [50]. На сегодняшний день существует 3 крудфандинговые платформы со средним размером сделок 30 млн тенге. В июне 2019 года, Международный Финансовый Центр Астаны при поддержке Европейского Банка Реконструкции и Развития разработал и принял регулирование для краудфандинга в Казахстане. Согласно новому регулированию, каждый казахстанец и казахстанская компания могут инвестировать в долю бизнеса или предоставлять займы бизнесу на своих условиях.

Развитие технологий криптовалют большую популярность набирает новый способ финансирования венчурных проектов, основанный на криптовалютных технологиях и блокчейн платформах: ICO, или Initial Coin Offering (первичное размещение токенов), технологий которой состоит из создания цифровых токенов небольшими компаниями для инвесторов в обмен на фиатную валюту или доминирующие криптовалюты первого поколения, такие как биткойн [51]. ICO становятся возможными благодаря использованию технологий распределенной книги (DLT), таких как блокчейн, которые облегчают обмен ценностями без необходимости в доверенном центральном органе или посреднике, что позволяет добиться значительного повышения эффективности за счет такого удаления посредников. Несмотря на то, что отсутствие нормативной ясности в настоящее время подвергает участников ICO некоторым рискам, ICO могут предложить новый способ привлечения капитала для проектов, поддерживаемых DLT и блокчейном, используя преимущества эффективности, экономии затрат и скорости выполнения. Схема финансирования представлена на рисунке 4.
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Рисунок 4 - Схема финансирования Initial Coin Offering

Примечание – Составлено авторами на основе источника [51]
Регулируемые ICO могут быть более инклюзивным средством финансирования, позволяя мелким розничным инвесторам участвовать в финансировании малого бизнеса и стартапов. В зависимости от типа прав, предоставленных токенам ICO, компании могут увеличивать рисковый капитал без совместного владения, что устраняет одно из основных препятствий для использования государственного или акционерного финансирования. Наукоемкие компании получают прямой доступ к неограниченному пулу инвесторов, а ликвидность токенов, выпущенных в рамках ICO, является одним из наиболее важных преимуществ ICO по сравнению с традиционными механизмами финансирования стартапов, такими как финансирование венчурного капитала.

Низкая стоимость выпуска токенов, обусловленная экономией на эффективности решений на основе блокчейнов, считается одним из самых важных преимуществ финансирования через ICO. Однако, справедливости ради, следует уточнить, что правовое поле для работы с криптовалютами пока не разработано во многих странах мира, в том числе и в Республике Казахстан.

Краудфандинг в общем смысле представляет собой инициативу, предпринимаемую по сбору денег для нового проекта, то есть технология коллективного финансирования за счет привлечения широкого круга добровольных вкладчиков [52]. В моделях краудфандинга задействованы разные игроки:

- субъекты, которые предлагают идеи и / или проекты для финансирования, то есть лица заинтересованные в использовании краудфандинга с целью получения прямого доступа к рынку и дополнительной финансовой поддержки от действительно заинтересованных в этом лиц;

- субъекты, которые согласны финансово поддержать эти проекты, неся риск и ожидая определенной отдачи. Эти сторонники совместно производят результат, отбирая - а иногда и разрабатывая - проекты, которые считают наиболее многообещающими или интересными;

- краудфандинговая платформа, которая объединяет тех, кто хочет реализовать новые инициативы, используя механизмы краудфандинга, и тех, кто может пожелать поддержать такие инициативы финансово. 
С развитие цифровых технологий краудфандинг стал более популярен, предлагая новые возможности и сценарии, в которых потребители могут использовать, создавать и изменять контент и взаимодействовать с другими пользователями через социальные сети. Схема финансирования через краудфандинговые платформы представлены на рисунке 5. 
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Рисунок 5 - Схема финансирования через краудфандинговые платформы

Примечание - Составлено авторами на основе источника [48]
Инструменты финансирования в краудфандинговой платформе подразделяются на несколько видов:

- краудфандинг на основе вознаграждений: инвесторы получают символическое неденежное вознаграждение, например, продукт от бизнеса, который они поддерживали;

- краудинвестинг: инвесторы получают долю в профинансированных проектах, будущую прибыль, долю в компании или в недвижимости;
- краудлендинг: инвесторам обещают выплату с процентами, пропорциональными сумме ссуды и связанным с ней рискам;
- краудфандинг на основе пожертвований: люди жертвуют деньги на конкретный проект, не получая ничего взамен;
- торговля счетами: инвесторы покупают неоплаченные бизнес-счета со скидкой и получают доход, состоящий из разницы между тем, что они заплатили за счета, и суммами, указанными в самих счетах.

Остановимся более подробно на более популярных инструментах финансирования наукоемких производств: краудлендинг и краудинвестинг. Краудлендинг — это одна из пяти категорий краудфандинговых инвестиций, также называется одноранговым кредитованием (P2P-кредитование) или кредитованием на торговой площадке. Это метод краудфандинга, при котором инвесторы софинансируют проекты, ссужая деньги (в форме ссуд) заемщикам (владельцам проектов) в обмен на проценты (например, покупка квартиры, финансирование компании). В Европе такой способ инвестирования может приносить среднюю рентабельность инвестиций 12-14% в год.

Краудлендинговые платформы представляет собой торговую площадку, демонстрирующая инвестиционные возможности. Кредиторы просматривают их, чтобы выбрать инвестиции на основе информации о проекте и заемщике. Если обнаруживается достаточное количество инвесторов для финансирования запрашиваемой заемщиком суммы, между кредитором и заемщиком заключается кредитное соглашение, которое часто кредитные соглашения действуют через краудлендинговую платформу (Рисунок Д.1.).

Еще одна разновидность краудфанлинга представлена в форме краудинвестинга, основным преимуществом которой в качестве вознаграждения рассматривается получение доли в капитале проекта. Для высокотехнологичных компаний наиболее предпочтителен краудинвестинг, так как при такой форме инвестирования стабильный доход не предусмотрен, что характерно для высокорисковых проектов, однако в случае успеха может принести значительные результаты (Рисунок Д.2.).

Несмотря на ряд преимуществ электронных платформ существуют ряд факторов, сдерживающих их развитие в Казахстане. Прежде всего отсутствии механизмов контроля и регулирования такого рода инвестиций, что вызывает риск для инвесторов. Тем не менее такие платформы позволяют активизировать инвестиционную привлекательность растущих наукоемких компаний, тем самым вызывая больший интерес со стороны инвесторов, в том числе и непрофессиональных.
Таким образом, инновационная составляющая электронных платформ в моделях финансирования наукоемких производств проявляется в следующем: 

- развиваются принципиально новые механизмы заключения сделок, на которые повлияло развитие сети Интернет, финансовых технологий, платежных систем и кибербезопасности, позволяющие заключать сделки финансового характера электронно, с минимальными рисками, и без личного присутствия [53], что стирает пространственную неоднородность, вовлекая участников периферийных регионов;
- возникли новые альтернативные инструменты финансирования наукоемких производств, которые до настоящего времени привлекали профессиональных инвесторов, тогда как электронные платформы позволяют привлекать инвестиции от широкого пласта непрофессиональных инвесторов в самый динамичный сектор экономики [54];
- качественно изменился порядок формирования транзакционных издержек, учитывая тот факт, что тяжелые, архаичные структуры в виде банков и фондов уже являются не единственными инвесторами и объектами финансирования, которые несут большие доли трансакционных издержек, тогда как автоматизированная платформа существенно их снижает;
- появились новые возможности для управления рисками, электронные платформы предоставляют гибкие условия для инвестирования, позволяя варьировать объем инвестиций в одну компанию и тем самым создавая портфель, соответствующий его индивидуальному риск-профилю, при этом соотношение риска и доходности от инвестиций в наукоемкий проект не меняются.
В целом развитие электронных платформ при устранении законодательных барьеров и создании соответствующей регуляторной среды являются приоритетными аспектами при развитии новых моделей финансирования. 
По нашему мнению, развитие рынка альтернативных финансов может качественно улучшить процессы инвестирования наукоемких производств, при этом привлекая поток новых категорий инвесторов, которые ранее не имели подобной возможности. Для Казахстана особо критично, что электронные платформы по привлечению капитала могут стать эффективным инструментом финансирования коммерциализации результатов научных исследований, благодаря снижению директивной нагрузки. Поскольку преимущество краудфандинговых платформ позволяет поддерживать проекты, которые уже получили ранее финансирование, что увеличивает рост доверия со стороны инвесторов, более того наличие информации о компании позволит частично освободить сферу коммерциализации инноваций нашей страны от принятия конъюнктурных решений. 

Новые источники и механизмы финансирования наукоемких производств в Казахстане могут стать одним из важнейших элементов инвестиционной инфраструктуры цифровой экономики. Это вызывает актуальность, тогда как Казахстан также и как другие развивающие страны сталкивается с серьезной проблемой в международной конкуренции с быстрорастущими цифровыми регионами Азиатско-Тихоокеанского региона и США. Укрепление цифровой инфраструктуры в области развития цифровых платформ инвестирования предоставит Казахстану шанс развивать передовые технологии, связанной с возможностями оптимизации производства, улучшения предоставления услуг и увеличения занятости. Формат «электронных денег» позволяет развивать новые горизонтальные связи в инновационной экосистеме, а также привлекать новых участников через неформальные социальные каналы, с учетом диверсификации источников финансирования отечественной промышленности.

Электронные платформы станут фактором интенсивного развития информационной среды для развития и распространения инноваций, так как сообщества, формируемые вокруг этих платформ, станут базой для общественного обсуждения ключевых вопросов технологического развития страны. Следовательно, использование электронных платформ для привлечения капитала на развитие наукоемких производств предоставляет уникальную возможность для преодоления самых критичных барьеров на пути технологического развития Казахстана. 

4 Разработка эффективных моделей финансирования наукоемких производств в Республике Казахстан с учетом существующих экономических и институциональных барьеров
Изучение опыта развитых стран подтверждает, что наукоемкие производства приводят к росту национальной экономики [54] и служит гарантом ее конкурентоспособности. В своем Послании народу Казахстана от 1 сентября 2020 г. «Казахстан в новой реальности: время действий» Касым-Жомарт Токаев определил важность развития высокотехнологичных, наукоемких производств и технических услуг. Кроме того, им отмечена важность эффективности распределения средств на финансирование науки и развитие технологий [55]. 

Анализ текущего состояния финансирования науки, инноваций и технологий в нашей стране показывает, что по источникам финансирования НИОКР (Рисунок 6) наибольшую долю занимает предпринимательский сектор 41%, а также сохраняется значительная доля государственного сектора – 30% (рисунок 7). По методам государственного финансирования НИОКР подавляющую долю занимает программно-целевое финансирование – 62% и грантовое финансирование – 31%.
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Рисунок 6 - Источники финансирования НИОКР по секторам деятельности за 2019 год
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Рисунок 7 - Затраты республиканского бюджета на НИОКР за 2019 год

	Примечание – Составлено авторами на основе источников [20-21]



Как видно из диаграмм на рисунках Е.1-Е.2., самые значительные затраты на НИОКР, продуктовые и процессные инновации осуществляются за счет собственных средств компаний. Объясняется данный факт требованием Правительства Республики Казахстан о передаче 1% дохода на развитие науки и технологий крупными сырьевыми компаниями. Однако, как отметил Президент РК Касым-Жомарт Токаев, в большинстве случаев эти средства распределяются внутри компаний. В связи с чем, в настоящее время для Казахстана характерна бюджетно-ориентированная модель финансирования наукоёмких производств.

Таким образом, несмотря на то, что переход к наукоемкой экономике был и остается одним из ключевых приоритетов развития Казахстана, на данном этапе все еще не преодолен ряд экономических и институциональных барьеров в процессе финансирования науки и инноваций:

1) Отсутствие системы государственной поддержки создания и развития молодых, быстрорастущих высокотехнологичных компаний, в частности - законодательно-нормативных актов по финансированию наукоёмких производств, а также программ их развития. На данном этапе финансирование стартапов, особенно на рынке B2C, все еще является серьезной проблемой для развития наукоемких компаний с высокой добавленной стоимостью, тогда как именно этот сектор предоставляет Казахстану наибольшие возможности в контексте цифровизации (Индустрии 4.0, Интернета вещей и т.д.).

2) Недостаточный доступ к финансированию наукоемких производств, включая венчурный капитал, остается одним из ключевых недостатков инновационной системы Казахстана. Более того, для привлечения капитала требуется больше времени, поскольку отсутствуют стандартизация доступа к венчурному капиталу, особенно по сравнению с такими развитыми странами как Соединенными Штатами Америки (США), Германия. С момента создания и по состоянию на 2019 год в Казахстане венчурные фонды совершили всего около 12-15 сделок, что говорит о незрелости венчурного рынка страны, которое подтверждается и ее положением в международных рейтингах. Например, в рейтинге Глобального индекса конкурентоспособности по субфактору «Доступность венчурного капитала» в 2019 году Казахстан занял 89 место, а в Индексе привлекательности стран для венчурного капитала и прямых инвестиций за 2018 год – 57 место.

Дефицит капитала в нашей стране особенно критичен на начальном этапе инновационного процесса, именно на стадии, когда он имеет ключевое значение для развития наукоемкого проекта. Компаниям, где источником роста являются создаваемые новые технологии, как правило, требуется от 10 до 50 миллионов тенге на каждый раунд финансирования начального этапа разработки и внедрения инновации. И данные инвестиционные ресурсы практически невозможно привлечь на национальном рынке.      Несмотря на указанные проблемы в Казахстане наблюдается сдвиг в развитии существующих инициатив по увеличению доступности венчурного капитала. Так, например, активизировалась работа по привлечению инвестиций со стороны зарубежных венчурных фондов, таких как ABC – I2BF Seed Fund (размер инвестиций до 100 тыс долл. США), Quest Ventures Asia Fund II (размер инвестиций от 50 до 150 тыс долл. США). Однако сумма финансирования не всегда достаточна для развития старт-апа, в связи с чем компаниям приходится привлекать дополнительное финансирование, более того, данные фонды не инвестируют проекты на посевной стадии развития. 

В целом, венчурные фонды станут более эффективными, если их деятельность будет основываться на принципах крупномасштабности привлекаемых и используемых финансовых ресурсов, актуальности инвестируемых наукоемких проектов, увеличения прозрачности деятельности при минимизации бюрократических процедур. 

Таким образом, дефицит венчурного капитала (внешнего национального финансирования или собственного капитала) в РК имеет свои последствия. По сравнению с предприятиями, финансируемыми из внутренних источников, большая часть успешных высокотехнологичных быстро растущих компаний, софинансируемых иностранными инвесторами, впоследствии продается иностранным инвесторам или размещается на иностранных фондовых биржах. Многие эксперты также обеспокоены тем, что казахстанские наукоёмкие компании планируют выехать из страны в более развитые страны, особенно в США, что может привести к «распродаже» отечественных технологий. Однако следует учесть факт, что многие казахстанские наукоёмкие компании хотят работать на глобальных рынках или нуждаются в глобальном рынке, чтобы как можно быстрее успешно расширить свой бизнес. Например, можно привести успешный опыт реализации технологического проекта Clockster, который широко представлен на международном рынке.  Иностранные инвесторы помогают предоставлять ноу-хау и доступ к основным мировым рынкам. Эта тенденция усилилась в последние годы. 

Разработка механизмов привлечении капитала внутри страны на этапе роста наукоемкого производства позволит создать более благоприятную среду для развития венчурного капитала в РК и вызовет положительную цепную реакцию: по мере увеличения финансирования за счет собственных источников Казахстан станет более привлекательным местом для дальнейших инвестиций венчурного капитала. Согласно мнениям экспертов, компании, которые уже получили финансирование на начальном этапе и показывают рост в развитии, являются более привлекательными для инвесторов [56]. Таким образом, развитая система венчурного финансирования определяет уровень конкуренции между инвесторами, активизирует деятельность наукоемких компаний и привлечение капитала, тем самым укрепляя экосистему финансирования наукоемких производств.

3) Отсутствие достаточных альтернативных инструментов внешнего финансирования наукоемких компаний затрудняет их переход от стадии разработки продукта к ее коммерциализации и получения прибыли, которая занимает от пяти-десяти или более лет. Зачастую, собственники бизнеса или акционеры не желают ждать такой длительный период, а традиционные бизнес-модели венчурного капитала обычно не инвестируют в течение этого периода времени. В связи с чем, наукоемкие компании прибегают к гибридным или альтернативным формам финансирования. Однако в настоящее время спрос на эти инструменты в Казахстане не удовлетворяется. Некоторые финансовые посредники (в первую очередь банки) начинают отвечать на этот спрос новаторскими концепциями и идеями, например, предоставляя венчурный долг и инновационный заемный капитал растущим компаниям, которые все еще находятся в убыточной стадии. Однако, доля таких примеров в Казахстане весьма незначительна. 

Большинство финансовых посредников по реализации программ финансирования наукоемких производств находятся в крупных городах и столице, что тормозит развитие региональной инновационной системы. В мировой практике, финансирование осуществляется с применением цифровых технологий и платформ, таких как краудфандинговые и краудсорсиногвые. Данная модель финансирования является наиболее актуальной для развития регионального финансирования наукоемких производств с учетом условия пандемии COVID-19.

4) Недостаточное использование потенциала сотрудничества между наукоемкими компаниями, научными центрами и университетами. Научным центрам и университетам легче коммерциализировать свои разработки, если они тесно сотрудничают с промышленностью. В то же время, промышленный сектор также получает выгоду от сотрудничества с наукоемкими компаниями в виде новых знаний, идей, и применения цифровых технологий, что позволяет активно стимулировать цифровую трансформацию. 

Мировой опыт показывает, что крупным промышленным или сервисным компаниям выгоднее отдать на аутсорсинг проведение НИОКР наукоемким компаниям, что улучшает перспективы по привлечению капитала и продолжению роста для последних. Государственный заказ, тендер от уже существующих крупных компаний, также как и реализация совместных проектов, в том числе и в виде ГЧП также являются важным источником доходов для наукоемких компаний, позволяя им укреплять внутреннее финансирование и увеличивать свои долгосрочные инвестиционные возможности в таких областях, как исследования и разработки (НИОКР).

В свою очередь, следует отметить, что наряду с отмеченными выше барьерами для нашей страны характерен ряд факторов, способных оказать положительный эффект на активизацию финансирования наукоемких производств. К ним относятся: наличие уникальных и критически важных в современных условиях ресурсов: территориальная расположенность и природные ресурсы; наличие интеллектуального потенциала с относительно высоким в целом уровнем образования и профессиональной квалификации; наличие уникальных технологических разработок в определенных областях промышленности; биотехнологии, интернета вещей и интеллектуальных услуг; целенаправленность формирования эффективной рыночной среды для развития наукоемкого производства.

Изучение вышеперечисленных факторов, сдерживающих финансирование и как следствие развитие наукоемких производств позволяет исследовать и адаптировать эффективные модели финансирования наукоемких производств, делая акцент как на микроуровень, так и на развитие регионов.

На микроэкономическом уровне целесообразно использование проверенного успешного опыта развитых стран, которые практикуют механизмы финансирования наукоемких производств в зависимости от стадии развития наукоемкого производства (Рисунок 8). Фактически для каждого уровня зрелости наукоемкого производства (Technology readiness levels - ТРЛ) существует более или менее адекватный тип капитала (заемный, акционерный или гибридный). Инструмент с фиксированным доходом, такой как традиционное банковское кредитование, подходит только тогда, когда компания становится прибыльной или уже несколько лет демонстрирует свою способность приносить доход. До этого момента, то есть в ТРЛ 1-8 и особенно ТРЛ 9, требуются инструменты финансирования с более высоким уровнем риска, а когда компания приближается к операционной прибыльности и начинает получать первый доход, то целесообразно использование венчурного долга / квазиакционерного капитала. 
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Рисунок 8 - Механизм финансирования наукоемких производств в зависимости от стадии развития наукоемкого производства

Примечание – Составлено авторами на основе источников [32-35]

Предлагаемый механизм финансирования с учетом, проведенного на первом этапе реализации проекта качественного анализа методом анкетирования и разработки кейс-стади показал, что для каждого этапа развития наукоемкого предприятия характерна применение соответствующего инструмента финансирования. Кроме того, для наукоемких производств, которые по своей сущности зачастую относятся к малым и средним предприятиям очень затратно иметь аналитиков в функции которых входит анализ и обоснование необходимых инструментов финансирования. В связи с этим назревает необходимость разработки алгоритма выбора эффективной модели финансирования наукоемких производств в зависимости от стадии ее развития или жизненного цикла инновации. 

Разработанная авторами информационная система карта эффективности финансирования инновационных компаний в регионах Казахстана «Finnomap.KZ» позволяет вносить данные предприятия и выводить модель финансирования. Данные о предприятии включают следующую информацию: стадия жизненного цикла инновации, наличие собственного капитала, наличие лаборатории, оборудования, наличие или отсутствие активов (материальные активы, здания и сооружения). Вся полученная информация анализируется системой и выводит необходимый инструмент финансирования, в результате которого выводится результат с краткой информацией об эффективности финансирования и подходящей модели финансирования. Данная система имеет возможность коммерциализации и тем самым может стать единой базой данных высокотехнологичных проектов, отобранных по заданным критериям, с ключевыми экономическими показателями, которые будут отражаться в электронном атласе.

На макроуровне согласно проведенному анализу моделей финансирований (Таблица Е2), а также рекомендаций по развитию национальных инновационных систем и высокотехнологических отраслей, разрабатываемых экспертами международных организаций, для Казахстана наиболее адекватна рыночная модель финансирования наукоемких производств. Однако, на данном этапе в качестве переходной модели предлагаем внедрение мезо-корпоративной модели финансирования, характеризующуюся оптимальным сочетанием источников финансирования, при котором основным инвестором  является частный сектор, использующий гибридные инструменты венчурного финансирования наукоемких производств. Государственный сектор и иностранные инвесторы играют второстепенную роль. На рисунке 9 рассмотрены основные механизмы перехода к мезо-корпоративной модели финансирования наукоемких производств.

Практические рекомендации по эффективному использованию финансовых затрат наукоемких компаний требует стратегических и всесторонних ответных мер со стороны государства и частного сектора. Реалии, характерные для казахстанской экономики, отмечают, что растущие наукоемкие компании не смогут быть успешными без поддержки государства Существует очевидный аргумент в пользу национальных органов, участвующих в оказании поддержки наукоемким компаниям, а также к перепрофилированию и совершенствованию существующих финансовых схем государственного сектора для увеличения привлечения частного капитала на протяжении жизненного цикла инноваций. 
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Рисунок 9 - Основные механизмы перехода к мезо корпоративной модели финансирования наукоемких производств

Примечание – Составлено авторами

Таким образом, исследование моделей финансирования на макро и микроуровне позволяет выделить девять потенциальных рекомендаций по решению проблем финансирования наукоемких производств (Таблица Е.1.). Данные рекомендации оценены от ожидаемого влияния на доступ наукоемких компаний к финансам, что позволяет определить приоритеты выработки рекомендаций и собрать наиболее эффективные из них в три группы. Для выработки рекомендаций учтены данные передового опыта из Израиля, Кореи и США, которые показывают, что целевое участие может быть структурировано для устранения сбоев рынка и предотвращения рыночных искажений. Ясно, что для всех рекомендаций потребуется большая группа заинтересованных сторон, которая скоординирует свои действия, чтобы максимизировать влияние государственного и частного участия по трем группам рекомендаций. В связи с этим необходимо создание специальной программы, которая будет учитывать изменение в законодательных актах по регулированию рынка финансирования наукоемких производств. Начальные шаги по совершенствованию системы финансирования наукоемких производств должна включать следующее: 

1) Для рекомендации 1: идентификация существующих данных, определение подхода к их включению в базу данных наукоемких производств и определение структуры «технической оценки» (особенно ключевые поля, которые могут потребоваться и которые должны быть собраны в база данных).

2) В отношении рекомендации 2: определение улучшенного продукта для долевого участия, венчурного долга и ссуд в дополнение к обзору существующих инструментов государственного финансирования, чтобы сделать их более инклюзивными для капиталоемких, высокорисковых и наукоемких проектов. 
3) Что касается рекомендации 3: анализ существующих программ и определение основных вариантов для обсуждения заинтересованными лицами. На подготовительном этапе группа согласовывает дорожную карту реализации для каждого из этих проектов.

В целом, эффективная модель финансирования наукоемких производств в Республике Казахстан предполагает комплексный подход на всех уровнях хозяйственной иерархии с акцентом на региональный и микроуровень. Прежде всего, она должна обеспечивать доступ к дополнительным источникам финансирования, в том числе доступ отечественных развивающих наукоемких компаний к иностранному капиталу. В идеале модель финансирования наукоемких производств в Казахстане — это специфический и достаточно гибкий способ привлечения иностранного капитала без отрицательного воздействия на создание стоимости и занятости в стране.

Таблица 4 – Рекомендации для совершенствования механизма финансирования наукоемких производств 
	Препятствия
	Причины
	№
	Рекомендации
	Мероприятия
	Механизм
	Этапы реализации 

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Высокий риск наукоемкого производства
	Информационная ассиметрия
Отсутствие залога
	1
	Снижение информационной ассиметрии
	- пополнение баз данных финансовыми данными по наукоемким производствам (например, по грантам);

- субсидирование процентной ставки;
- создание методики оценки кредитного рейтинга наукоемких производств.
	Региональный стратегический план, направленный на создание и использование регионального кластера наукоемких производств
	1) Пополнять базы данных дополнительными данными о НП, которые получают государственные деньги (например, гранты, ссуды), 

2) Использование собранной информации для проведения анализа отрасли и компании,
3) Использование подхода, основанного на данных, для распределения государственных ресурсов (например, грантов) и обеспечения ценного сигнала на рынке.

	
	
	2
	Внедрение механизма гарантирования 
	- использование интеллектуального капитала в качестве залога; 

- создание базы данных транзакций;
- обеспечение ликвидности на рынке патентов.
	
	

	Фрагментация системы финансирования внутри наукоемкого производства
	Гранты, финансирование цепочки поставок, долевое финансирование необходимы для всех стадий развития компании
	3
	Создание электронных платформ по привлечению инвестиций
	- предоставление финансовых гарантий займам, предоставленным альтернативными кредиторами;
- инвестирование в долговые фонды альтернативных кредиторов для достижения эффекта масштаба.
	Классификация существующих финансовых инструментов и программ, чтобы они лучше соответствовали профиль риска и доходности наукоемких производств
	1) Проверка полноты цепочки финансирования, предлагаемой НП.

2) Формирование условных грантов инновационными агентствами,
3) Расширение набора финансовых продуктов с более адекватным профилем доходности и риска для быстрорастущих компаний с высоким уровнем риска:
- гибридные инструменты (особенно венчурный долг),
- акционерное финансирование,
- финансирование цепочки поставок.

	
	
	4
	Поддержка финансирования цепочки поставок с помощью привлечения крупных корпораций, в том числе закупки
	- корректировка полномочий и стратегической направленности, с целью включения финансирования оборотного капитала;
- тесное сотрудничество с крупными корпорациями для выявления новых возможностей;
- повышение роли поставщиков в финансировании 

(например, обратные платформы, скидка на покупку).
	
	

	
	
	5
	Распространение государственных грантов  
	- предоставление условных грантов (на основе рейтинга технической кредитоспособности);
- рассмотрение кредитов с привязкой к доходу инновационных компаний.
	
	

	
	
	6
	Развитие венчурного долга
	- увеличение предоставления финансовых гарантий;
- предоставление гарантий в случае потерь;
- наличие совместных инвестиций (с асимметричной доходностью)
	
	

	
	
	7
	Развитие долевого финансирования
	- расширение соинвестирования со структурами фондов 

с асимметричными профилями возврата;
- поддержка корпоративного венчурного капитала.
	
	

	
	Ограниченность наличия финансовых ресурсов в зависимости от региональной специфики
	8
	Финансовая поддержка на всех стадиях развития компания
	- изучение полного спектра продуктов и услуг компаний на протяжении всего жизненного цикла компании;
- четкое распределение ролей / полномочий по анализу финансовых возможностей в соответствующее учреждение на национальном / региональном уровне.
	Улучшение благоприятной среды для наукоемких компаний за счет создания «объединенных» инновационных экосистем и региональных кластеров.
	1) Региональные агентства по курированию инновационного развития должны:
- предоставлять бизнес-советы (например, стратегия, готовность инвестора / финансиста, развитие технологий),
- содействовать развитию отраслевых сетей, чтобы соединить небольшие компании, занимающиеся НП, с предприятиями, критически важными для их развития (например, потенциальными клиентами, поставщиками, университетами),
2) Такой скоординированный подход обеспечит полную цепочку финансирования за счет координации использования финансовых инструментов на национальном и региональном уровнях, а также за счет привлечения дополнительных источников частного капитала.

	
	
	9
	Развитие кластеров
	- Региональный стратегический план, направленный на создание и использование регионального кластера наукоемких производств
	
	


ЗАКЛЮЧЕНИЕ

В результате реализации проекта за 2018-2020 гг. нами были решены все запланированные задачи и получены следующие результаты:

1) Формирование наукоемкого производства представляет собой сложный и долгосрочный процесс, который должен сопровождаться последовательной политикой как государственных, так и местных органов власти, ясно отраженной в нормативно-правовых документах и определяющей стратегию формирования региона. 
2) Институциональные барьеры на пути развития интеграционных взаимосвязей между секторами бизнеса, науки и государственными органами, наряду с дефицитом научно-исследовательских кадров, инновационных идей, отсутствием венчурных финансовых ресурсов, - определяют низкую результативность реализуемых в Казахстане Государственных программ инновационного развития и, соответственно, развитие наукоемких производств. 
3) Основными источниками финансирования наукоемких производств являются прямые иностранные инвестиции, как частные инвесторов, так и средства международных банков развития, а также государственное грантовое финансирование. Наиболее эффективные механизмы финансирования наукоемких производств, распространенные за рубежом, такие как венчурное финансирование, краудфандинг, бизнес-ангелы, мезанинное финансирование в Казахстане не работают. 
4) Институциональные условия финансирования наукоемких производств должны быть нацелены на стимулирование участия частного капитала в развитии территории, на активное взаимодействие и сотрудничество органов власти различных уровней как между собой, так и с предпринимательским и научным секторами экономики. 

5) Специфичность развития наукоемких производств в Республике Казахстан требует применения моделей финансирования, которые представляет собой не только систему управления, но и систему финансовых преобразований, играющих ключевую роль в понимании процесса финансирования наукоемких производств в стране. 
6) Финансирование высокотехнологичных отраслей представляет собой сложный многоступенчатый процесс, в котором участвуют различные подразделения, организации и учреждения. Роль каждого из них меняется в зависимости от уровня развития высокотехнологичного предприятия. Отношения между этими элементами выстраиваются с целью получения необходимого финансирования и его предоставления, что приводит к формированию определенных отношений между ними, поддерживаемых моделью финансирования. Эффективность этой модели зависит от количества используемых источников финансирования, их структуры, их объема и используемых механизмов финансирования.
7) При оценке эффективности финансирования наукоемких производств необходим учет именно тех производств, которые отличаются высокими затратами на научные исследования, передовым в научно-техническом плане производственным аппаратом, значительным кадровым потенциалом исследователей и разработчиков. Для оценки эффективности финансовых затрат в наукоёмкие производства сформирована многофакторную модель, позволяющую оценить результативность наукоемких производств на уровне региона, которая легла в основу работы программного обеспечения информационной системы «FinnoMap.Kz» (карта эффективности финансирования инновационных компаний в регионах Казахстана). Данная модель направлена на алгоритмизацию оценки использования финансовых затрат в наукоемкие производства в регионах на основе их сравнения с индикаторами достижения цели (повышением количества патентов, инноваций и т.д.). Динамический анализ и мониторинг показателей с помощью системы анализа информации, телекоммуникационных технологий, - позволяют оперативно оценивать и успешнее управлять процессами развития наукоемких производств во всех регионах страны. 
8) Разработанная информационная система «Электронный атлас FinnoMap.Kz» представляет собой некий измеритель реального уровня затрат на НИОКР и инновации в регионах Казахстана, позволяя не только ранжировать их по эффективности использования ресурсов, но и видеть целостную и реальную картину. Фактически, уточняется картина потенциальных возможностей развития наукоемких производств, результатов и перспектив каждого региона страны, ведь быстрое коммерческое воплощение новшеств не только приносит значимый экономический эффект, но и закладывает базу для развития наукоемкой экономики. Анализ показал, что только 4 региона стали лидерами рейтинга по эффективности использования финансовых затрат на НИОКР и инновации: г Алматы, г. Нур-Султан, Восточно-Казахстанская и Карагандинская области. 
9) Настоящая система касательно финансирования наукоемких производств в Республике Казахстан к сожалению не включает в себя модель сочетающую разные источники (государственные, частные, заемные, инвестиционные и т.д.) и механизмы финансирования с учетом стадии развития наукоемкой компании и ее характеристик. 

10) Результаты анализа эффективности финансирования науки и инноваций исследования позволяет построить рейтинг регионов, тем самым показывая степень результативности затрат на НИОКР и инновации, тем самым отмечая, что те регионы, где сосредоточены научные центры и ведущие университеты не показывают значительные результаты в науки, в то же время регионы, где сосредоточены инновационные предприятия отстают по выхлопу новых инноваций. Тем самым можно предположить, что неэффективность финансирования наукоемких производств тесно связано с отсутствием необходимых инструментов финансирования, сотрудничества науки и бизнеса, а также соответствующей инфраструктуры.

11) Отсутствие эффективных инструментов и действенных механизмов финансирования наукоемких производств указывают на провал рынка, который тормозит развитие наукоемкого производства в регионах Казахстана, особенно это касается тех компаний, которые находятся на стадии расширения, а также на пилотной и демонстрационной стадиях. 
12) Новые источники и механизмы финансирования наукоемких производств в Казахстане становятся одними из важнейших элементов инвестиционной инфраструктуры цифровой экономики. Укрепление цифровой инфраструктуры в области развития цифровых платформ инвестирования предоставит Казахстану шанс развивать передовые технологии, связанной с возможностями оптимизации производства, улучшения предоставления услуг и увеличения занятости. Электронные платформы являются фактором интенсивного развития информационной среды для развития и распространения инноваций, так как сообщества, формируемые вокруг этих платформ, станут базой для общественного обсуждения ключевых вопросов технологического развития страны. Следовательно, использование электронных платформ для привлечения капитала на развитие наукоемких производств предоставляет уникальную возможность для преодоления самых критичных барьеров на пути технологического развития Казахстана. 
13) Для каждого этапа жизненного цикла наукоемкой продукции уровень необходим определенный уровень финансовых затрат на НИОКР, производство, маркетинг, распространение. Для этого необходим алгоритм выбора эффективной модели финансирования наукоемких производств. Согласно предложенной методике работы алгоритма необходимая информация о наукоемком проекте и/или предприятии поступает в информационную систему и фильтруется в соответствии с критериями. В дальнейшем на основе расчета финансовых показателей и определения параметров оценивается степень наукоемкости, отбираются перспективные проекты и определяется выбор модели финансирования для его реализации. Результатом является отчет с краткой информацией об наукоемком проекте и / или компании, который предоставляется в свободном режиме и позволяет привлечь потенциальных инвесторов. Это создает базу данных высокотехнологичных проектов, отобранных по заданным критериям, с ключевыми экономическими показателями. Разработанная авторами информационная система «FinnoMap.KZ» позволяет вносить данные предприятия и выводить модель финансирования.  
Оценка полноты решения поставленных задач. Полнота решения поставленных задач определяется созданием теоретических основ и выявлением особенностей финансирования наукоемких производств в РК с учётом успешного опыта зарубежных стран; разработкой и обоснованием классификации факторов, препятствующих финансированию наукоемких производств РК; изучением примеров реализации финансирования наукоемких производств в регионах РК; выявлением финансовых ограничений на инновационное развитие предприятий по сравнению с нефинансовыми условиями; исследованием классификации моделей финансирования наукоемких производств с учетом успешного опыта зарубежных стран; разработкой системы показателей, оценивающих эффективность финансирования наукоемких производств, которые легли в основу работы информационной системы «FinnoMap.Kz» (карта эффективности финансирования инновационных компаний в регионах Казахстана); оценкой влияния инструментов финансирования наукоемких производств на ее эффективность; исследованием электронных платформ привлечения капитала для наукоемких производств; разработкой алгоритма выбора эффективной модели финансирования наукоемких производств в зависимости от стадии развития либо жизненного цикла инновации.
Предложены следующие рекомендации. В условиях постковидной экономики для Казахстана важно развивать подрывные инновации, в таких отраслях как микроэлектроника, нанотехнологии, промышленной биотехнологии, передовые материалы, составляющих основу становления высокотехнологичной экономики, которые улучшают благосостояние и качество жизни населения. При этом необходимо эффективное распределение финансовых затрат для повышения результативности наукоемких производств. Это особенно важно, учитывая необходимость финансирования именно приоритетных проектов, имеющих социально-экономический эффект, особенно в турбулентное пандемическое время. 
Рекомендации по внедрению и коммерциализации. Разработанная авторами информационная система карта эффективности финансирования инновационных компаний в регионах Казахстана «Finnomap.KZ» имеет возможность коммерциализации и может стать единой базой данных высокотехнологичных проектов, отобранных по заданным критериям, с ключевыми экономическими показателями, которые будут отражаться в электронном атласе.
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Приложение В
Дополнительный материал к главе 1
Таблица 1 – База для расчета показателя эффективности финансирования НИОКР в регионах Казахстана за 2002-2019 гг.

	Name
	Regions
	Year
	Patent
	Number of employees
	R&D exp, mln tg
	PhD students

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Akmola
	1
	2002
	19
	615
	215,8625
	0

	Akmola
	1
	2003
	17
	658
	446
	0

	Akmola
	1
	2004
	20
	659
	328,5
	0

	Akmola
	1
	2005
	40
	591
	213,6
	0

	Akmola
	1
	2006
	19
	579
	259,2
	0

	Akmola
	1
	2007
	28
	468
	399,3
	0

	Akmola
	1
	2008
	41
	559
	464,7
	0

	Akmola
	1
	2009
	11
	555
	482,574
	4

	Akmola
	1
	2010
	17
	615
	574,471
	10

	Akmola
	1
	2011
	33
	798
	471
	12

	Akmola
	1
	2012
	24
	936
	631
	7

	Akmola
	1
	2013
	20
	992
	742,5
	8

	Akmola
	1
	2014
	22
	1054
	826,7
	9

	Akmola
	1
	2015
	23
	802
	1113,1
	3

	Akmola
	1
	2016
	8
	652
	797,3
	11

	Akmola
	1
	2017
	8
	678
	898,218
	26

	Akmola
	1
	2018
	7
	739
	1694,305
	44

	Akmola
	1
	2019
	10
	789
	1608,813
	45

	Aktobe
	2
	2002
	30
	648
	135,6855
	8

	Aktobe
	2
	2003
	35
	766
	258,2
	10

	Aktobe
	2
	2004
	22
	564
	48,3
	13

	Aktobe
	2
	2005
	20
	654
	208
	6

	Aktobe
	2
	2006
	22
	659
	365,9
	4

	Aktobe
	2
	2007
	31
	532
	343,4
	3

	Aktobe
	2
	2008
	33
	335
	498,1
	2

	Aktobe
	2
	2009
	26
	157
	492,435
	2

	Aktobe
	2
	2010
	15
	195
	627,323
	0

	Aktobe
	2
	2011
	8
	184
	628,1
	0

	Aktobe
	2
	2012
	12
	172
	645,1
	3

	Aktobe
	2
	2013
	5
	282
	559,2
	12

	Aktobe
	2
	2014
	10
	356
	735,3
	17

	Aktobe
	2
	2015
	6
	335
	701,6
	23

	Aktobe
	2
	2016
	5
	323
	763
	20

	Aktobe
	2
	2017
	4
	362
	839,0586
	30

	Aktobe
	2
	2018
	2
	351
	974,6115
	62

	Aktobe
	2
	2019
	10
	420
	1060,639
	70

	Almaty region
	3
	2002
	55
	785
	267,8365
	4

	Almaty region
	3
	2003
	36
	699
	233,2
	5


	Продолжение Таблицы 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Almaty region
	3
	2004
	56
	736
	257,9
	7

	Almaty region
	3
	2005
	27
	709
	280
	6

	Almaty region
	3
	2006
	28
	694
	309,1
	5

	Almaty region
	3
	2007
	27
	790
	557,4
	5

	Almaty region
	3
	2008
	68
	547
	486,4
	3

	Almaty region
	3
	2009
	29
	440
	536,976
	0

	Almaty region
	3
	2010
	49
	759
	705,092
	3

	Almaty region
	3
	2011
	72
	823
	1007,9
	3

	Almaty region
	3
	2012
	48
	415
	879
	28

	Almaty region
	3
	2013
	41
	826
	1117,4
	10

	Almaty region
	3
	2014
	53
	901
	804,2
	12

	Almaty region
	3
	2015
	43
	1049
	1053,6
	9

	Almaty region
	3
	2016
	11
	983
	941,7
	30

	Almaty region
	3
	2017
	15
	968
	871,0955
	59

	Almaty region
	3
	2018
	11
	970
	1121,104
	111

	Almaty region
	3
	2019
	14
	935
	1521,264
	126

	Atyrau
	4
	2002
	10
	471
	629,3962
	0

	Atyrau
	4
	2003
	20
	487
	847,7
	0

	Atyrau
	4
	2004
	15
	633
	1338,5
	0

	Atyrau
	4
	2005
	6
	631
	1921,9
	0

	Atyrau
	4
	2006
	12
	654
	1723,8
	0

	Atyrau
	4
	2007
	8
	681
	2079,4
	0

	Atyrau
	4
	2008
	7
	633
	2053,2
	0

	Atyrau
	4
	2009
	12
	554
	1883,117
	0

	Atyrau
	4
	2010
	4
	582
	2199,288
	4

	Atyrau
	4
	2011
	9
	609
	3010,9
	0

	Atyrau
	4
	2012
	2
	605
	3531
	0

	Atyrau
	4
	2013
	3
	400
	1880
	0

	Atyrau
	4
	2014
	4
	398
	1885,7
	0

	Atyrau
	4
	2015
	5
	462
	2415,9
	0

	Atyrau
	4
	2016
	4
	400
	2753,3
	0

	Atyrau
	4
	2017
	9
	474
	3637,741
	0

	Atyrau
	4
	2018
	9
	466
	4494,536
	0

	Atyrau
	4
	2019
	4
	471
	5134,644
	0

	West Kazakhstan
	5
	2002
	5
	300
	134,2706
	0

	West Kazakhstan
	5
	2003
	2
	222
	76
	0

	West Kazakhstan
	5
	2004
	6
	232
	159,1
	0

	West Kazakhstan
	5
	2005
	8
	524
	253,8
	0

	West Kazakhstan
	5
	2006
	10
	542
	199,7
	0

	West Kazakhstan
	5
	2007
	11
	657
	533,3
	0

	West Kazakhstan
	5
	2008
	20
	542
	478,7
	0

	West Kazakhstan
	5
	2009
	18
	170
	489,316
	3

	West Kazakhstan
	5
	2010
	26
	459
	212,867
	7

	West Kazakhstan
	5
	2011
	18
	500
	353,7
	7

	West Kazakhstan
	5
	2012
	14
	516
	548,2
	3


	Продолжение Таблицы 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	West Kazakhstan
	5
	2013
	6
	600
	916
	8

	West Kazakhstan
	5
	2014
	17
	425
	672,2
	9

	West Kazakhstan
	5
	2015
	24
	540
	753,2
	10

	West Kazakhstan
	5
	2016
	5
	756
	1789,2
	6

	West Kazakhstan
	5
	2017
	7
	323
	298,4728
	10

	West Kazakhstan
	5
	2018
	3
	442
	878,2266
	20

	West Kazakhstan
	5
	2019
	2
	534
	1045,31
	22

	Zhambyl
	6
	2002
	105
	323
	91,3807
	5

	Zhambyl
	6
	2003
	90
	309
	97
	5

	Zhambyl
	6
	2004
	92
	341
	146,5
	9

	Zhambyl
	6
	2005
	78
	378
	246,7
	7

	Zhambyl
	6
	2006
	47
	459
	520
	10

	Zhambyl
	6
	2007
	109
	417
	486,2
	25

	Zhambyl
	6
	2008
	84
	414
	1123,3
	20

	Zhambyl
	6
	2009
	76
	474
	1153,751
	15

	Zhambyl
	6
	2010
	79
	344
	1221,901
	15

	Zhambyl
	6
	2011
	51
	155
	198,2
	12

	Zhambyl
	6
	2012
	93
	350
	1485,5
	6

	Zhambyl
	6
	2013
	104
	278
	1077
	6

	Zhambyl
	6
	2014
	42
	368
	1322,3
	11

	Zhambyl
	6
	2015
	61
	318
	689,7
	16

	Zhambyl
	6
	2016
	26
	327
	456,3
	16

	Zhambyl
	6
	2017
	16
	377
	1024,337
	22

	Zhambyl
	6
	2018
	9
	280
	731,5557
	40

	Zhambyl
	6
	2019
	4
	308
	759,0084
	46

	Karaganda
	7
	2002
	125
	1308
	628,3651
	28

	Karaganda
	7
	2003
	115
	1285
	673,1
	32

	Karaganda
	7
	2004
	142
	1220
	823,3
	35

	Karaganda
	7
	2005
	144
	1635
	1037,8
	25

	Karaganda
	7
	2006
	96
	1812
	1169,6
	34

	Karaganda
	7
	2007
	120
	1140
	1148,3
	31

	Karaganda
	7
	2008
	109
	1039
	1190,2
	28

	Karaganda
	7
	2009
	122
	735
	1205,964
	16

	Karaganda
	7
	2010
	135
	875
	939,405
	31

	Karaganda
	7
	2011
	115
	794
	1528,4
	55

	Karaganda
	7
	2012
	133
	1189
	2947
	73

	Karaganda
	7
	2013
	97
	1387
	3407,7
	105

	Karaganda
	7
	2014
	105
	1631
	4048,9
	123

	Karaganda
	7
	2015
	91
	1708
	3597,8
	146

	Karaganda
	7
	2016
	51
	1458
	4279,1
	185

	Karaganda
	7
	2017
	47
	1360
	3488,072
	283

	Karaganda
	7
	2018
	46
	1349
	3508,325
	456

	Karaganda
	7
	2019
	51
	1259
	4543,555
	486

	Kostanay
	8
	2002
	39
	230
	50,7472
	0

	Kostanay
	8
	2003
	30
	230
	53
	0


	Продолжение Таблицы 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Kostanay
	8
	2004
	38
	230
	139,2
	0

	Kostanay
	8
	2005
	39
	378
	166,8
	0

	Kostanay
	8
	2006
	39
	399
	185,5
	0

	Kostanay
	8
	2007
	35
	436
	234
	0

	Kostanay
	8
	2008
	59
	333
	214,2
	0

	Kostanay
	8
	2009
	27
	415
	361,01
	0

	Kostanay
	8
	2010
	33
	324
	214,663
	5

	Kostanay
	8
	2011
	18
	263
	250,6
	7

	Kostanay
	8
	2012
	35
	268
	329,9
	12

	Kostanay
	8
	2013
	47
	518
	445,3
	10

	Kostanay
	8
	2014
	31
	565
	574
	9

	Kostanay
	8
	2015
	15
	574
	599,2
	8

	Kostanay
	8
	2016
	19
	556
	562,1
	12

	Kostanay
	8
	2017
	13
	569
	1176,5
	30

	Kostanay
	8
	2018
	7
	590
	827,4119
	65

	Kostanay
	8
	2019
	9
	592
	687,7456
	62

	Kyzylorda
	9
	2002
	6
	64
	15,3018
	0

	Kyzylorda
	9
	2003
	6
	77
	19,8
	0

	Kyzylorda
	9
	2004
	6
	71
	36,8
	0

	Kyzylorda
	9
	2005
	13
	115
	46,8
	0

	Kyzylorda
	9
	2006
	6
	96
	55,5
	0

	Kyzylorda
	9
	2007
	6
	72
	69,8
	0

	Kyzylorda
	9
	2008
	21
	74
	59,5
	0

	Kyzylorda
	9
	2009
	9
	79
	80,846
	0

	Kyzylorda
	9
	2010
	16
	98
	80,702
	0

	Kyzylorda
	9
	2011
	4
	147
	79,5
	0

	Kyzylorda
	9
	2012
	13
	192
	213
	10

	Kyzylorda
	9
	2013
	6
	205
	213,3
	18

	Kyzylorda
	9
	2014
	8
	253
	266
	26

	Kyzylorda
	9
	2015
	14
	236
	235,6
	24

	Kyzylorda
	9
	2016
	7
	228
	613,6
	27

	Kyzylorda
	9
	2017
	8
	229
	506,2835
	32

	Kyzylorda
	9
	2018
	3
	222
	301,8932
	43

	Kyzylorda
	9
	2019
	2
	183
	273,0329
	45

	Mangystau
	10
	2002
	10
	794
	1532,694
	0

	Mangystau
	10
	2003
	7
	1153
	1898,8
	0

	Mangystau
	10
	2004
	7
	604
	1593,6
	0

	Mangystau
	10
	2005
	9
	741
	1731,8
	0

	Mangystau
	10
	2006
	11
	822
	2263
	0

	Mangystau
	10
	2007
	3
	801
	2598
	0

	Mangystau
	10
	2008
	2
	841
	3425,5
	0

	Mangystau
	10
	2009
	7
	404
	3138,037
	0

	Mangystau
	10
	2010
	17
	474
	3064,799
	0

	Mangystau
	10
	2011
	18
	548
	5150,9
	0

	Mangystau
	10
	2012
	4
	569
	5059,5
	0


	Продолжение Таблицы 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Mangystau
	10
	2013
	6
	590
	5095,4
	0

	Mangystau
	10
	2014
	16
	583
	6160,7
	2

	Mangystau
	10
	2015
	9
	648
	7694,5
	2

	Mangystau
	10
	2016
	14
	700
	7800,4
	6

	Mangystau
	10
	2017
	13
	696
	8043,52
	13

	Mangystau
	10
	2018
	5
	694
	9848,738
	30

	Mangystau
	10
	2019
	4
	689
	9713,807
	34

	Pavlodar
	11
	2002
	38
	51
	13,2387
	0

	Pavlodar
	11
	2003
	65
	52
	16,2
	2

	Pavlodar
	11
	2004
	68
	56
	21,6
	4

	Pavlodar
	11
	2005
	78
	205
	243
	5

	Pavlodar
	11
	2006
	98
	197
	174,6
	5

	Pavlodar
	11
	2007
	77
	187
	228,4
	2

	Pavlodar
	11
	2008
	108
	181
	258,3
	2

	Pavlodar
	11
	2009
	48
	258
	303,301
	20

	Pavlodar
	11
	2010
	58
	187
	198,848
	54

	Pavlodar
	11
	2011
	47
	280
	385,6
	51

	Pavlodar
	11
	2012
	38
	292
	434,1
	28

	Pavlodar
	11
	2013
	53
	774
	335,3
	17

	Pavlodar
	11
	2014
	34
	809
	322,9
	21

	Pavlodar
	11
	2015
	61
	716
	320,8
	21

	Pavlodar
	11
	2016
	45
	693
	390,4
	42

	Pavlodar
	11
	2017
	44
	654
	335,7477
	89

	Pavlodar
	11
	2018
	41
	533
	290,1768
	109

	Pavlodar
	11
	2019
	13
	621
	1258,205
	110

	North Kazakhstan
	12
	2002
	10
	194
	56,6131
	0

	North Kazakhstan
	12
	2003
	10
	169
	82,3
	0

	North Kazakhstan
	12
	2004
	21
	281
	145,7
	0

	North Kazakhstan
	12
	2005
	8
	230
	63,7
	0

	North Kazakhstan
	12
	2006
	14
	216
	68,3
	0

	North Kazakhstan
	12
	2007
	27
	147
	94,3
	0

	North Kazakhstan
	12
	2008
	22
	200
	131,1
	0

	North Kazakhstan
	12
	2009
	24
	136
	129,792
	0

	North Kazakhstan
	12
	2010
	16
	106
	112,148
	0

	North Kazakhstan
	12
	2011
	25
	77
	101,9
	0

	North Kazakhstan
	12
	2012
	20
	325
	221,4
	0

	North Kazakhstan
	12
	2013
	19
	312
	209,6
	0

	North Kazakhstan
	12
	2014
	18
	229
	236,3
	2

	North Kazakhstan
	12
	2015
	21
	182
	224,4
	4

	North Kazakhstan
	12
	2016
	6
	135
	180,2
	12

	North Kazakhstan
	12
	2017
	5
	93
	185,2435
	25

	North Kazakhstan
	12
	2018
	2
	90
	226,2502
	50

	North Kazakhstan
	12
	2019
	5
	92
	241,338
	44

	South Kazakhstan
	13
	2002
	92
	294
	96,3109
	6

	South Kazakhstan
	13
	2003
	104
	294
	117,4
	9


	Продолжение Таблицы 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	South Kazakhstan
	13
	2004
	120
	324
	233,2
	10

	South Kazakhstan
	13
	2005
	126
	425
	431,1
	10

	South Kazakhstan
	13
	2006
	100
	427
	427,2
	14

	South Kazakhstan
	13
	2007
	127
	353
	420,3
	7

	South Kazakhstan
	13
	2008
	128
	259
	384,9
	7

	South Kazakhstan
	13
	2009
	81
	295
	357,9
	16

	South Kazakhstan
	13
	2010
	101
	442
	450,7
	45

	South Kazakhstan
	13
	2011
	100
	576
	440,5
	74

	South Kazakhstan
	13
	2012
	102
	994
	930,6
	99

	South Kazakhstan
	13
	2013
	81
	1466
	1168,5
	106

	South Kazakhstan
	13
	2014
	98
	1359
	1233,8
	110

	South Kazakhstan
	13
	2015
	74
	1356
	1360,4
	120

	South Kazakhstan
	13
	2016
	70
	1088
	1211,4
	123

	South Kazakhstan
	13
	2017
	37
	1090
	924,2
	160

	South Kazakhstan
	13
	2018
	19
	869
	1327,6
	253

	South Kazakhstan
	13
	2019
	16
	903
	1342,993
	251

	East Kazakhstan
	14
	2002
	108
	1629
	1586,345
	9

	East Kazakhstan
	14
	2003
	164
	1552
	1759,3
	7

	East Kazakhstan
	14
	2004
	117
	1574
	1932,4
	8

	East Kazakhstan
	14
	2005
	87
	1604
	2095
	6

	East Kazakhstan
	14
	2006
	136
	1606
	2274,7
	6

	East Kazakhstan
	14
	2007
	120
	1636
	2735,7
	11

	East Kazakhstan
	14
	2008
	127
	1692
	4273,4
	11

	East Kazakhstan
	14
	2009
	131
	1757
	5588,951
	20

	East Kazakhstan
	14
	2010
	146
	1852
	5099,218
	49

	East Kazakhstan
	14
	2011
	94
	1857
	4175,9
	72

	East Kazakhstan
	14
	2012
	74
	1913
	3959,9
	85

	East Kazakhstan
	14
	2013
	58
	2269
	3773,3
	85

	East Kazakhstan
	14
	2014
	64
	2377
	3040,6
	93

	East Kazakhstan
	14
	2015
	65
	2303
	3300
	100

	East Kazakhstan
	14
	2016
	40
	2205
	3475,4
	128

	East Kazakhstan
	14
	2017
	42
	2325
	5000,477
	205

	East Kazakhstan
	14
	2018
	27
	2295
	5319,069
	302

	East Kazakhstan
	14
	2019
	31
	2161
	7082,255
	304

	Nur-Sultan city
	15
	2002
	98
	256
	89,283
	9

	Nur-Sultan city
	15
	2003
	75
	293
	94,5
	15

	Nur-Sultan city
	15
	2004
	73
	490
	400,7
	19

	Nur-Sultan city
	15
	2005
	82
	834
	1968,2
	19

	Nur-Sultan city
	15
	2006
	105
	1136
	1991,1
	36

	Nur-Sultan city
	15
	2007
	96
	1468
	2387,5
	48

	Nur-Sultan city
	15
	2008
	138
	1430
	4768,4
	45

	Nur-Sultan city
	15
	2009
	151
	1146
	4448,496
	188

	Nur-Sultan city
	15
	2010
	233
	1531
	4445,573
	198

	Nur-Sultan city
	15
	2011
	192
	1703
	9280,9
	214

	Nur-Sultan city
	15
	2012
	184
	3024
	10376,4
	263

	Nur-Sultan city
	15
	2013
	143
	3159
	9741,2
	327

	Продолжение Таблицы 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Nur-Sultan city
	15
	2014
	180
	3391
	10187,7
	401

	Nur-Sultan city
	15
	2015
	183
	3001
	13451,9
	419

	Nur-Sultan city
	15
	2016
	135
	2939
	13990,6
	604

	Nur-Sultan city
	15
	2017
	72
	3062
	16297,45
	771

	Nur-Sultan city
	15
	2018
	91
	3081
	14094,22
	1146

	Nur-Sultan city
	15
	2019
	60
	3027
	17965,05
	1473

	Almaty city
	16
	2002
	844
	8036
	4089,619
	193

	Almaty city
	16
	2003
	920
	8332
	4971
	315

	Almaty city
	16
	2004
	953
	8700
	6974,5
	307

	Almaty city
	16
	2005
	758
	9258
	10619,2
	219

	Almaty city
	16
	2006
	690
	9265
	12812,6
	252

	Almaty city
	16
	2007
	819
	7989
	12520,2
	376

	Almaty city
	16
	2008
	507
	7225
	14951,7
	321

	Almaty city
	16
	2009
	741
	8218
	18336,23
	382

	Almaty city
	16
	2010
	746
	8178
	13319,83
	539

	Almaty city
	16
	2011
	627
	8689
	16287,6
	830

	Almaty city
	16
	2012
	577
	8644
	19061,5
	971

	Almaty city
	16
	2013
	630
	9654
	30991
	1180

	Almaty city
	16
	2014
	592
	11094
	34030,3
	1218

	Almaty city
	16
	2015
	639
	10505
	31791,2
	1314

	Almaty city
	16
	2016
	361
	9542
	26596,1
	1488

	Almaty city
	16
	2017
	310
	8821
	25357,79
	1848

	Almaty city
	16
	2018
	306
	9407
	26586,53
	2878

	Almaty city
	16
	2019
	309
	8859
	28095,44
	3245


Таблица 2 – База для расчета показателя эффективности инновационной деятельности в регионах Казахстана за 2013-2019 гг.

	Name
	Regions
	Year
	Volume of innovative products, mln tg
	Number of innovations
	Exp on innovations, mln tg
	Number of employees in innovation companies

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Akmola
	1
	2013
	18205,7
	111
	10632,8
	103292

	Akmola
	1
	2014
	33801,6
	115
	13116,6
	113767

	Akmola
	1
	2015
	13217,2
	108
	39615,7
	106615

	Akmola
	1
	2016
	21036,2
	104
	12302,9
	98250

	Akmola
	1
	2017
	15721,9
	147
	37175,8
	110253

	Akmola
	1
	2018
	25644,6
	166
	17016,3
	105674

	Akmola
	1
	2019
	17793
	178
	17517,5
	106315

	Aktobe
	2
	2013
	8300,6
	70
	46423,3
	102240

	Aktobe
	2
	2014
	4454,4
	101
	40172
	127815

	Aktobe
	2
	2015
	1838,8
	123
	16109,5
	133307


	Продолжение Таблицы 2

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Aktobe
	2
	2016
	16660,2
	129
	23852,2
	130345

	Aktobe
	2
	2017
	39442
	130
	57061,2
	129025

	Aktobe
	2
	2018
	44299,9
	107
	57351,5
	128399

	Aktobe
	2
	2019
	51421,7
	95
	61454
	129076

	Almaty region
	3
	2013
	13153,8
	60
	7423,6
	76661

	Almaty region
	3
	2014
	16608,9
	91
	8870,4
	103999

	Almaty region
	3
	2015
	15699,2
	114
	11955,3
	116104

	Almaty region
	3
	2016
	12630
	346
	6656,8
	105064

	Almaty region
	3
	2017
	12624,2
	45
	9051,9
	109044

	Almaty region
	3
	2018
	18351,2
	68
	26964,4
	117481

	Almaty region
	3
	2019
	20443,6
	32
	14528,1
	116059

	Atyrau
	4
	2013
	38078,2
	55
	25895,7
	62716

	Atyrau
	4
	2014
	18655,3
	78
	23686,2
	104896

	Atyrau
	4
	2015
	7506,1
	93
	334944,8
	110051

	Atyrau
	4
	2016
	7419,4
	110
	491333,4
	106925

	Atyrau
	4
	2017
	5768
	111
	141707,9
	113546

	Atyrau
	4
	2018
	8819,8
	124
	90719,9
	134262

	Atyrau
	4
	2019
	7536,3
	193
	47436,8
	138894

	West Kazakhstan
	5
	2013
	9009,5
	55
	10692,9
	43515

	West Kazakhstan
	5
	2014
	5996,5
	46
	2746,7
	68263

	West Kazakhstan
	5
	2015
	3316,7
	17
	3956,6
	70050

	West Kazakhstan
	5
	2016
	3407,1
	16
	25407
	69139

	West Kazakhstan
	5
	2017
	18122,1
	12
	6556,8
	72969

	West Kazakhstan
	5
	2018
	23398,7
	10
	12154,3
	73856

	West Kazakhstan
	5
	2019
	24713,4
	19
	10482,9
	79188

	Zhambyl
	6
	2013
	19637,4
	52
	16901
	66313

	Zhambyl
	6
	2014
	25250,3
	103
	15007,5
	74781

	Zhambyl
	6
	2015
	23163,7
	181
	16474,7
	73714

	Zhambyl
	6
	2016
	34104,1
	79
	12908,8
	70545

	Zhambyl
	6
	2017
	50854,7
	127
	12564
	74141

	Zhambyl
	6
	2018
	66782,3
	134
	6945,6
	76544

	Zhambyl
	6
	2019
	77092,5
	123
	22112,7
	75875

	Karaganda
	7
	2013
	53731,2
	219
	32782,7
	229712

	Karaganda
	7
	2014
	21578,1
	136
	37240,8
	218386

	Karaganda
	7
	2015
	18442,5
	187
	21870,2
	249280

	Karaganda
	7
	2016
	31327,2
	62
	26175,6
	216426

	Karaganda
	7
	2017
	32048
	65
	28720,4
	239991

	Karaganda
	7
	2018
	54778
	64
	55131,8
	234253

	Karaganda
	7
	2019
	74007
	44
	39593,1
	236671

	Kostanay
	8
	2013
	35728,9
	133
	16011,1
	127060

	Kostanay
	8
	2014
	57633,9
	165
	27065,2
	139449

	Kostanay
	8
	2015
	47252,6
	196
	4088,5
	133532

	Kostanay
	8
	2016
	45095,9
	205
	34565,9
	131031

	Kostanay
	8
	2017
	91502,6
	362
	35921,5
	136267

	Kostanay
	8
	2018
	124014,9
	331
	15406,8
	135849


	Продолжение Таблицы 2

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Kostanay
	8
	2019
	211088,3
	328
	17219,1
	131876

	Kyzylorda
	9
	2013
	6641,7
	71
	6728,7
	68508

	Kyzylorda
	9
	2014
	4761,2
	75
	6967,7
	67767

	Kyzylorda
	9
	2015
	6930,2
	85
	10527
	74899

	Kyzylorda
	9
	2016
	6295,2
	98
	31916,5
	73079

	Kyzylorda
	9
	2017
	5505,8
	64
	6086,4
	76820

	Kyzylorda
	9
	2018
	6401,7
	179
	19688,5
	73850

	Kyzylorda
	9
	2019
	16425,2
	195
	12078,3
	73328

	Mangystau
	10
	2013
	1395,4
	24
	6014,7
	97909

	Mangystau
	10
	2014
	1546,8
	22
	3436,1
	104637

	Mangystau
	10
	2015
	1234,6
	29
	5457,7
	109888

	Mangystau
	10
	2016
	506,4
	26
	1104
	107818

	Mangystau
	10
	2017
	294,9
	15
	5673
	102359

	Mangystau
	10
	2018
	651
	9
	2553,8
	102855

	Mangystau
	10
	2019
	7971,3
	29
	3256,5
	105086

	Pavlodar
	11
	2013
	83368
	146
	13249,2
	115564

	Pavlodar
	11
	2014
	83070,6
	89
	9750,6
	133326

	Pavlodar
	11
	2015
	1838,3
	66
	7881
	142105

	Pavlodar
	11
	2016
	9520
	185
	521873,3
	137178

	Pavlodar
	11
	2017
	177881,5
	128
	110852,4
	139482

	Pavlodar
	11
	2018
	250032
	96
	30128,3
	132107

	Pavlodar
	11
	2019
	44503,7
	103
	45165,1
	136273

	North Kazakhstan
	12
	2013
	16028
	437
	12852,4
	80826

	North Kazakhstan
	12
	2014
	16500,4
	463
	10710,5
	77224

	North Kazakhstan
	12
	2015
	11753,8
	715
	16248
	79951

	North Kazakhstan
	12
	2016
	11312,8
	1175
	16233,9
	74908

	North Kazakhstan
	12
	2017
	13804,9
	547
	21559,4
	75515

	North Kazakhstan
	12
	2018
	9396,5
	201
	16071,2
	76365

	North Kazakhstan
	12
	2019
	8652,1
	430
	12391,4
	75379

	South Kazakhstan
	13
	2013
	33177,45
	253
	26382,1
	132128

	South Kazakhstan
	13
	2014
	45153,46
	278
	41320,3
	176982

	South Kazakhstan
	13
	2015
	61465,63
	168
	33554
	182185

	South Kazakhstan
	13
	2016
	54416,1
	326
	56210,5
	179781

	South Kazakhstan
	13
	2017
	125231,6
	505
	187522,6
	186566

	South Kazakhstan
	13
	2018
	230136,4
	260
	273634,4
	183730

	South Kazakhstan
	13
	2019
	17644,1
	125
	10239,9
	186811

	East Kazakhstan
	14
	2013
	109378,9
	107
	28225,3
	159567

	East Kazakhstan
	14
	2014
	97778,9
	154
	43486,4
	192773

	East Kazakhstan
	14
	2015
	13420,9
	208
	23223,3
	187195

	East Kazakhstan
	14
	2016
	54299,5
	171
	156111,7
	178018

	East Kazakhstan
	14
	2017
	80472
	147
	101347,1
	178982

	East Kazakhstan
	14
	2018
	174068,8
	172
	80270,9
	186228

	East Kazakhstan
	14
	2019
	223618,8
	188
	61964,7
	189464

	Nur-Sultan city
	15
	2013
	119923,4
	200
	138092,1
	100237

	Nur-Sultan city
	15
	2014
	125507
	344
	104020
	206531


	Продолжение Таблицы 2

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Nur-Sultan city
	15
	2015
	111239,6
	396
	74931,5
	239107

	Nur-Sultan city
	15
	2016
	120559,3
	1251
	87892,1
	200665

	Nur-Sultan city
	15
	2017
	149277,5
	1258
	92934,1
	204553

	Nur-Sultan city
	15
	2018
	112146,2
	2813
	81815,6
	197298

	Nur-Sultan city
	15
	2019
	129468,7
	1927
	91664,7
	195539

	Almaty city
	16
	2013
	12504,9
	381
	33686,2
	239012

	Almaty city
	16
	2014
	22088,6
	209
	50891,9
	312073

	Almaty city
	16
	2015
	38876,9
	1018
	42134,4
	444131

	Almaty city
	16
	2016
	17186,3
	2497
	29220,8
	458971

	Almaty city
	16
	2017
	26183,3
	1628
	52496,5
	364385

	Almaty city
	16
	2018
	30228,4
	1018
	76061,8
	396476

	Almaty city
	16
	2019
	48948,4
	1820
	77941,4
	412213


Таблица 1 – База для расчета индекса эффективности финансирования наукоемких производств в регионах Казахстана

	Регион
	Показатели
	%

	
	Затраты на НИОКР и инновации за 2019 г
	Количество патентов в 2019 г
	Количество статей с ИФ в базе Webofscience за 2019 год 
	Количество созданных инноваций за 2019 год
	Затраты на НИОКР и инновации за 2019 г
	Количество патентов в 2019 г
	Количество статей с ИФ в базе Webofscience за 2019 год 
	Количество зозданных инноваций за 2019 год

	Акмолинская
	20 228
	10
	24
	   39
	51,8563
	31,25
	12,89507
	50,37994

	Актюбинская
	68 104
	10
	45
	   13
	174,595
	31,25
	24,17826
	16,79331

	Алматинская
	16 122
	14
	6
	   10
	41,33147
	43,75
	3,223767
	12,91793

	Атырауская
	54 358
	4
	17
	   56
	139,3546
	12,5
	9,134008
	72,34043

	Западно-Казахстанская
	11 529
	2
	1
	   12
	29,5561
	6,25
	0,537295
	15,50152

	Жамбылская
	23 009
	4
	29
	   0
	58,98633
	12,5
	15,58154
	0

	Карагандинская
	45 734
	51
	220
	   32
	117,2464
	159,375
	118,2048
	41,33739

	Костанайская
	20 476
	9
	4
	   64
	52,49362
	28,125
	2,149178
	82,67477

	Кызылординская
	13 580
	2
	20
	   13
	34,81518
	6,25
	10,74589
	16,79331

	Мангистауская
	14 568
	4
	23
	   2
	37,34602
	12,5
	12,35777
	2,583587

	Павлодарская
	47 148
	13
	32
	   27
	120,8714
	40,625
	17,19343
	34,87842

	Северо-Казахстанская
	12 632
	5
	5
	   212
	32,38509
	15,625
	2,686473
	273,8602

	Туркестанская
	5 426
	2
	30
	   76
	13,91064
	6,25
	16,11884
	98,17629

	Восточно-Казахстанская
	72 806
	31
	80
	   78
	186,6486
	96,875
	42,98357
	100,7599

	г.Нур-Султан
	121 440
	60
	1159
	   266
	311,3293
	187,5
	622,7244
	343,617

	г.Алматы
	108 963
	309
	1320
	   405
	279,3444
	965,625
	709,2288
	523,1763

	г.Шымкент
	6 994
	14
	149
	   11
	17,92968
	43,75
	80,05689
	14,20973

	Итого
	663 116
	544
	3164
	  1 316
	
	
	
	

	Средняя
	39 007
	32
	186,1176
	77,41176
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Рисунок 1 - Рейтинг регионов по показателю эффективности финансирования НИОКР[image: image23.emf] 


Рисунок 2 - Рейтинг регионов по показателю эффективности финансирования инноваций
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Рисунок 3 – Индекс эффективности финансирования наукоемких производств в регионах Казахстана

Приложение Г
Дополнительный материал к главе 2
Таблица 1 - Инструменты финансирования наукоёмких производств 

	Название инструмента
	Описание

	Гранты
	безвозмездная субсидия предприятиям, организациям и физическим лицам в денежной или натуральной форме на проведение научных или других исследований, опытно-конструкторских работ, с последующим отчетом об их использовании.

	Бизнес ангелы
	частный инвестор, вкладывающий деньги в инновационные проекты на ранних этапах развития бизнеса в обмен на возврат вложений и долю в капитале.

	Венчурный долг
	это форма долгового финансирования для компаний с венчурным капиталом, которым не хватает активов или денежных потоков для традиционного долгового финансирования или которые хотят большей гибкости.

	Венчурный долг
	это вид финансирования, который предоставляется компаниям, уже имеющим поддержку со стороны венчурных компаний или развивающихся компаний.

	Условный долг
	это кредит с установленным графиком выплат на несколько месяцев или лет.

	Мезонинное финансирование
	это вложения в проект на условиях получения доли или пакета акций за конкретную стоимость при определенных условиях, например после ввода объекта в эксплуатацию.

	Частный акционерный капитал
	это альтернативный инвестиционный класс, который состоит из капитала, не котирующегося на публичной бирже.

	IPO
	первая публичная продажа акций акционерного общества, в том числе в форме продажи депозитарных расписок на акции, неограниченному кругу лиц.

	Банковский овердрафт
	это финансовый механизм, при котором средства могут быть сняты с текущего или сберегательного счета, даже если на счете меньше нуля.

	Частные займы
	это тип займа, который позволяет гибко использовать, краткосрочные и среднесрочные варианты погашения и относительно быстрое финансирование.

	Блокчейн
	это технология децентрализованного хранения и распределенного внесения записей о транзакциях, основанная на криптографических методах защиты информации, позволяющая исключить посредника.

	Краудфандинг
	это метод финансирования, который предполагает финансирование проекта с относительно скромными взносами от большой группы людей.


Таблица 2 - Инструменты финансирования наукоёмких производств в РК

	Наименование
	Инструменты поддержки
	Критерия отбора

	1
	2
	3

	Венчурные фонды

	АО «QazTech Venture» оказывает финансовую поддержку бизнес-инкубаторам
	В рамках Гос.Поддержки «Дорожной Карты Бизнеса 2020»:

- оказание финансовой и методологической поддержки частным бизнес-инкубаторам (софинансирование 50% операционных расходов, но не более 35 млн. тенге в год);

- предоставление государственных грантов резидентам бизнесинкубаторов по индустриально-инновационным проектам для создания нового или значительно улучшенного продукта или бизнес-процесса (до 50 млн. тенге и не более 80% от обоснованных заявленных затрат).
	-наличие площади в 50 кв м и первичные финансы;

после

-в течений трёх лет компании должны будут провести отбор не менее 100 проектов, пропустить 50 предпринимателей через обучающие программы, а также подать не менее восьми проектов на государственный грант.




	Продолжение Таблицы 2

	1
	2
	3

	"500 Startups"

одна из ведущих американских компаний по управлению венчурными фондами
	В 2019 году АО «QazTech Ventures» подписало договор об участии в Vом Глобальном Фонде в размере 10 млн. долл. США, из которых не менее 2 млн. долларов США планируется инвестировать в казахстанские стартап проекты в размере от 150 тыс. до 250 тыс. долл. США.

Направления в IT сфере.
	

	Quest ventures

ведущая азиатская управляющая компания, основанная в 2011 году
	В марте 2020 года АО «QazTech Ventures» подписал соглашение, предусматривающее участие в сингапурском венчурном фонде «Quest Ventures Asia Fund II» общим размером в 50 млн. долл. США. АО «QazTech Ventures» с капиталом в 10 млн.долл. США вошло в Фонд в качестве якорного инвестора. Согласно условиям соглашения совместно созданный Фонд в ближайшие три года рассмотрит и профинансирует перспективные стартап-проекты Казахстана и Центральной Азии. Инвестиции фонда в каждый стартап проект составят от 50 000 долл. США до 150 000 долл. США.
Фокус в инвестиции цифровая коммерция.
	

	Венчурный фонд АВС –I2BF Seed Fund

(NURIS совместно с международным фондом I2BF Global Ventures создан венчурный фонд ABC – I2BF Seed Fund)
	-конвертируемый займ и/или доля в компании;

- инвестици в одну компанию до $100000.

Приоритетные направления финансирования: программное и аппаратное обеспечение, интернет вещей, индустрия 4.0, новые материалы, виртуальная, дополненная и смешанная реальность, робототехника, агротехнологии, чистая энергия и энергоэффективность, цифровое здравоохранение, умный город, медицинское оборудование/биомедицина, финансовые технологии, технологии в образовании, зеленая экономика, технологии строительства. 
	-Наличие инноваций

или инновационной бизнес модели;

-Потенциал роста компании

на региональные и мировые рынки;

-Опытная команда;

-Высокая доходность;

и финансовая эффективность  инвестиций;

-Наличие со-инвесторов

или возможность синдикации раундов.

	АО «Baiterek Venture Fund» BV Management


	Направление 1:

-Корпоративный.бизнес 

-Сумма инвестиции: от 1 до 5млрд тенге;

-Сроки инвестирования до 10 лет

Отрасли:

АПК, Обрабатывающая промышленность, Туризм и индустрия развлечений, Информация и связь, и проекты в сфере зел.технологий и т.п. 

Направление 2:

-Малый и средний бизнес

-Сумма инвестиции: до 1 млрд тенге;

-Сроки инвестирования до 10 лет

Отрасли: Широкий перечень за исключением сырьевого сектора, торговли, строительства и т.п.
	

	Продолжение Таблицы 2

	1
	2
	3

	Kazyna Capital Management

	Привлечение международных институциональных инвесторов и локальных инвесторов к софинансированию проектов в приоритетных секторах экономики Казахстана.

Направления: производство продуктов питания, химия и нефтехимия, производство строительных материалов, энергетика, транспорт и логистика, производство бумаги и бумажной, продукции.
	

	фонд Singulariteam


	Сумма инвестиции: $100 млн.

Направления: блокчейн и криптовалюты; суперкомпьютеры; авиация и космос; робототехника.
	

	АО «АИФРИ - Венчурный фонд Табыс» 
	один из первых венчурных фондов в Казахстане, который был создан совместно группой Сентрас и национальным инновационным фондом Казахстана. Фонд осуществляет финансирование более 15 инновационных проектов и является одним из лидеров отраслевого рынка.
	

	Бизнес инкубаторы

	Название
	Инструменты поддержки
	Критерия отбора

	ТОО Бизнес-инкубатор MOST (Алматы)

сообщество начинающих предпринимателей, полезные знакомства и налаживание деловых контакто
	1.Venture Club-закрытый клуб бизнес-ангелов, которые инвестируют деньги в стартап проекты.

Размер инвестиций в одну компанию - десятки- сотни тысяч долларов.

2. Бизнес-инкубатор-площадка, где начинающие предприниматели могу работать над своими проектами от идеи до реализации и выхода на рынок при помощи опытных наставников и экспертов.

3. Бизнес-акселератор-программа ускоренного развития для бизнесов на ранней стадии. 
	- Направления в сфере мобильных решений и все, что связано с ИТ-продуктами, частично - креативные индустрии.

-проекты с готовым MVP, командой и определенным трекшном по клиентской базе.

	Бизнес инкубатор nFactoria
	-гранты на обучение разработке программного обеспечения (iOS, React Native), создание приложений с использованием Blockchain и ML;

- трудоустройство в ведущих компаниях Казахстана.
	- прохождение теста, впечатляющие достижения, образование, опыт программирования.



	Бизнес-акселератор Astana Business Campus при Назарбаев университете.
	Бизнес-инкубатор имеет две программы развития стартапов: 

ABC incubation и 

ABC Quick Start Acceleration. Программы помогают участникам сформировать команды, обучиться основам предпринимательства, получить профессиональные консультации, а также предоставляют доступ к технологиям для создания прототипов.
	


	Продолжение Таблицы 2

	1
	2
	3

	Smart point Almaty
	Коворкинг пространство

оборудованное всем необходимым для работы, сдаваемое в аренду любому желающему на необходимый срок – день, месяц, несколько месяцев.
	

	Международный технопарк IT-стартапов «Astana Hub»

	Помощь стартапам в развитии проектов и укрепить деятельность технопарков, а также сообщества специалистов в области ИТ и технологических предпринимателей (комьюнити) в каждом регионе страны.
	

	Корпоративный Фонд «Бизнес-инкубатор СодБи» (Шымкент)


	1.Бизнес консультации:

-стоимость услуг зависит от объема работ консультантов и сложности проекта;

2.Бизнес семинары :

· Качество сервиса
· Бизнес-этикет
· Эффективная реклама
· Как начать свой бизнес
· Как оценить идею бизнеса
3.Аренда помещений


	-обращение предпринимателя в Бизнес-инкубатор;

-подача заявления предпринимателя;

-проверка личностных и деловых качеств предпринимателя, собеседование;

-оценка бизнес-плана и принятие решения о принятии в Бизнес-инкубатор;

-согласование об использовании услуг, предоставляемых Бизнес-инкубатором;

-подписание договора.

	Бизнес-инкубатор Научно- технологического парка при КазНУ им. Аль-Фараби
	Основанный в 2012 году студенческий бизнес-инкубатор Научно- технологического парка при КазНУ им. Аль-Фараби на данный момент на базе Технопарка функционирует 4 проекта.
	

	Бизнес-инкубатор IT проектов iStartUp
	сбор со всего Казахстана интересных проектов в самых разных направлениях, с целью получения оценки и рекомендации от экспертов всех отраслей по проекту не только Казахстана, но других стран.
	

	Бизнес-инкубатор  Alma U
	Бизнес-инкубатор работает по принципу акселератора –предполагает интенсивное развитие проекта в кратчайшие сроки.
	

	KBTU Startup Incubator
	Стартап Инкубатор КБТУ позволяет каждому студенту с идеями выбрать наиболее конкурентноспособную и пройти весь путь от MCI до MVP в рамках элективного предмета "IT-Entrepreneurship & Startups".
	

	Digital Сreativity Lab (Нур-Султан)
	Креативной лабораторией инновационного кластера Назарбаев Университета (NURIS). платформа, объединяющая и концентрирующая дизайн, анимацию, фото и видео искусство в одном месте. На нашей платформе постоянно проводятся встречи креативных людей, движущими сделать Казахстанские продукты и сервисы красивее и удобнее
	


	Продолжение Таблицы 2

	1
	2
	3

	Молодежный бизнес-инкубатор (Нур-Султан)
	Молодежный бизнес-инкубатор функционирует как коворкинг. Для всех свободных художников, создателей стартапов и молодых бизнесменов интеллектуально ориентированного сектора рынка здесь создана питательная рабочая среда.
	

	Бизнес-инкубатор "А-Полиграфия" (Актобе)
	В наличии имеются 6000 кв.м. производственных и офисных помещений. На территории бизнес-инкубатора созданы благоприятные условия для развития МСБ. В распоряжении предпринимателей офисы со всеми удобствами, складские помещения и площади для размещения мини-производств. 
	

	Корпоративный фонд "Университетский технологический бизнес инкубатор" (Тараз)
	Учредителями Фонда является РГП на ПХВ «Таразский государственный университет им. М.Х.Дулати» МОН РК, и ОО «Содействие устойчивому развитию регионов «Туған Өлке».

Цель Фонда – развитие малого и среднего бизнеса (предпочтительно в инновационной сфере) через создание оптимальных (тепличных) условий для инкубации и становления новых предприятий, помогая преодолеть препятствия, снижая риски и увеличивая их шансы на выживание. Фонд будет всемерно поддерживать предпринимательские инициативы на всех этапах от зарождения

идей до реализации их в общественно полезный продукт.
	

	ТОО Карагандинский бизнес- инкубатор (Караганда)
	Вспомогательные услуги бизнесу, консультрования по всем вопросам по введению бизнеса.
	

	Бизнес инкубатор КазГЮИУ (Семей)
	Помощь в ведение бизнеса обучение менеджеров.
	

	ТОО «Центр развития предпринимательства и инновации» (Павлодар)
	На базе бизнес-инкубатора начинающие и действующие предприниматели могут получить следующие виды услуг: консультации по разъяснению государственных программ; консультации по бухгалтерским вопросам и налогооблажению; консультации по маркетинговым исследованиям; услуги по разработке бизнес-планов.
	


	Продолжение Таблицы 2

	1
	2
	3

	Грант на коммерциализацию РННТД

	АО «Фонд науки»

как механизма перехода к прикладной науке с привлечением бизнеса
	до 300 млн. тенге на срок до 3-х лет
	команда проекта должна быть не более 7 человек;

-наличие соинвестора;

	АО «ЦИТТ»
	грант на технологическое развитие действующих предприятий 

(размер гранта: до 70% обоснованных затрат по лицензионному договору и (или) до 50% обоснованных затрат на приобретение оборудования, но не более 400 млн. тенге); 

- грант на технологическое развитие отраслей (размер гранта: до 70%, но не более 500 млн. тенге); 

- грант на коммерциализацию технологий (размер гранта: до 50% от обоснованных заявленных затрат, но не более 200 млн. тенге).
	

	Краудфандинговая платформа

	Название
	Описание
	Требования к компаниям

	iKapitalist

первая лицензированная инвестиционная и заёмная краудфандинговая платформа для предоставления займов напрямую бизнесу от частных лиц.
	На сегодняшний день предлагается финансирование на следующие цели: расширение Бизнеса, оборотный Капитал, исполнение Договоров

Инвесторам:

Минимальная сумма инвестиций составляет 300.000 тенге

Инвестор платит 1% от суммы инвестиций Платформе.


	Ежегодный декларируемый объем выручки должен составлять минимум 60 млн.тенге.

Положительная динамика роста

12 месяцев на рынке

Компания должна быть прибыльной

Минимальная сумма привлекаемых инвестиций 10 млн.тенге.

Подготовка документации занимает от 2 до 4 недель, а сбор средств составляет до 30 дней.

	Start-time.kz
принимает заявки на творческие и социально-значимые идеи всех сфер деятельности
	Функционирует с 2017 года
Является платформой на основе предложения наград и спонсорства 
На сегодняшний день на платформе зарегистрировано 88 проектов, которые привлекли более 25 млн. тенге (платформа перечисляет любую сумму перечисленную на проект). Успешными являются в основном спонсорские проекты.
	Стоимость сотрудничества:

Создание и размещение проекта на Starttime бесплатно. В случае успешного завершения проекта сервис удерживает с проекта комиссию в размере 2-8% от собранных средств, в зависимости от проекта. 



	Baribirge.kz 

создан в 2016 г.

на текущий момент приостановлен

	Является платформой на основе предложения наград и спонсорства
 на платформе было зарегистрировано 35 проектов, из которых 10 собрали необходимую сумму в размере 7 млн. тенге (конференция TED, база данных нянь, книга, музыкальный альбом, сайт по заказу продуктов, музыкальный фестиваль 2 социальных проекта).
	


Приложение Д
Дополнительный материал к главе 3
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Рисунок 1 - Типовая модель краудлендинга

Примечание - Разработано авторами на основе источников [43-47]
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Рисунок 2 – Краудинвестинговая платформа

Примечание - Разработано авторами на основе источников [43-47]

Приложение Е
Дополнительный материал к главе 4
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Рисунок 1 – Структура затрат на НИОКР за 2019 год, в млн.тг.
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Рисунок 2 - Затраты на продуктовые и процессные инновации по источникам финансирования за 2019 год, в млн.тг.

Примечание – Составлено авторами на основе источников [20-21]


Таблица 1 – Анализ моделей финансирования наукоемких производств
[image: image29.png]TIpaxTuka

TIpenvymectea

Hepocratkn

Mozt TIpHMeHeHUs
1 2 3 4
PrHOIHAA CoenvHeHHEIE | - paHHME OTalmsl  HCCIENOBAHHA | - HH3Kad JOJIA TOCYNapCTBEHHOTO
MozeTh IIrarer HaXOZATCA B TpHOpHTETE | y49acTHs B (DHHAHCHDOBAHHH
Ameprxu, umancHpoBanms, HAaySHBIX HCCTEOBaHH,
Kanapa, - uHAHCHpOBaHME  OXBaTHIBaeT | - GHHAHCOBAA HEYCTOMMHMBOCTD H
Aectpamis | mupoxuii kpyr oTpacieii, PUCKH B 3aBHCHMOCTH  OT
HeKOTOpEIE - BEICOKHE HHBECTHIIHI B IelI0BEHECKHi | PHIHOYHOM CHTyarmm,
eBporeiickue | KarmTam, OPHeHTHDOEGHHOCTS Ha PasBUTHE
cTpatL. - DASBUTOCTE (MHAHCOEOTO DHIHKA C | HeNMHEHHOTO NIPOIEcca COZIAHUA
JIOCTYTIHBIM BEHYYPHBIM | MHHOBAIIHOHHBIX TEXHOMOTHI.
(uBAHCUPOEAHHEM,
- ycnons30BarmA >ddeKTa CImUIOEEPa
W OTKPHITEIX HHHOBALWIH.
Knactepras Ilsenus, - aKTHBHOE ydYacTHe TOCyJapcTBa B | - TOCYHapCTBO caMo Io ceGe He
MozeTh Manws, uHAHCHpOBAHHH " DasBUTHH | SBIISETCS HCTOYHHKOM
DUHTTHINS. TEXHOJIOTHA, KOTOpOe coz1aeT | (HHAHCOBBIX PECYPCOB,
BEICOKOTEX HO/IOTHHHEIE KIIACTEDEL, - YCWIEHHOE KOHTDO/MDOBAHHE
- TocynapcTEO TPHHMMAET | HHHOBALMOHHOTO TPOLiecca.
HeTIoCPe/ICTEEHHOE yuacTHe B
TIpHBIIEYEHMH  IpYTHX  y9acTHHKOB
'MHHOBAIMOHHOH JeATeTbHOCTH,
- ToCyAapeTE0 ocymecTBszeT
TOSTANHyl0  pealM3alMIO  NPOEKTa,
KOTODBIf TIPOMCXOOMT OT CTamHH K
cTamin,
- EBHICOKAT KOHICHTPAITHs
MHCTHTY [OHATH HBIX MHEECTOPOE,
KOTODEIE ¥ (bMHAHCHPYIOT BeHdypHEIE
bommer,
-  HamuMe  BHYTPH-KIACTEPHOTO
schibexa cuseprim,
- IpeiycMaTpuEaeT BHEMHHE N
EBHyTpeHHMe HCTOMHUKH
unancuposanms.
Kopropamueso- | ABctpns, - KOHKYDEHTOCTIOCOGHOCTS B OGTACTAX, | - TOCyAapcTBo  iveeT Goree
rocynapcteenH | Mcmanms u | rme TIPUMEHSITCS. BEICOKHE | NDHOPHTETHYIO pOJb, HEKelIH
a1 Mozes Viramus, TexHomOrMY, BeHdypHETe (DOHIEI M KOMIAHMIL
Tepmanms. - TOCYHADCTEO 0BecredmBaeT HAY<HOE | PaGOTAIOMIe B CEpax BEICOKWX

H TeXHOTIOTIMECKOE PASBHTHE,
- ofecriedeHHs MOSTATHOTO pABHTHA
POGKTA OT HAYATHHEIX PA3PAGOTOK JIO
npomssocTsa HHHOBAIMOHHOTO
NpOIYKTa W peammamMu ero B
pasTMHNX  cepax  HCHOMB3yIOTCH
mporpavel TeXHOTOTHYECKOTO
PasBUTHS, COITAHHEIE TOCYNApCTBOM
HUTH TIPOMBIILTIEHHBIMH KOPIOPALIAMIL,
- HaTMMMe KpyMHEX Kopriopamuii,
‘HMeromI cBou HayuHo-
HCCIe IOBATeTECKHE TeHTPEL.

TeXHoTOTHi,
- TIO/IBEPTHY Ta HHEPIMOHHOCTH, B
ciygae 3aTpy AHeHHI c
PpacrpocTpareH eM
MHHOBALMOHHBIX ~TIPONYKTOB B
PATIMHEIX OTPACTAX.





[image: image30.png]Npoponkenvie Tabamupl 1

1 2 3 4
Meso- STroHus, EO3MOKHOCTE PAILHOHATHHOTO | HEIOCTATOMHOS paseHTHE
KopriopaTuenas | Kuraii, paCIIpeleNeHNs GUHAHCOBEIX PECYPCOB | PEIHOYHEIX MHCTHTYTOB,
MOZeNb Crmranyp, B MHHOBAIMOHHOMH JeATeIb HOCTH; 3aBHCHMOCTe  OT  3apyGeKHBIX
Kopest COKpAIIHHe pAacXOJOB Ha Hay<HO- | TeXHOTOTHi;
HCCIIE/IOBATENbCKYIO [IeSTENBHOCTh M | 3AMKHYTOCTh  MHHOBAIOHHOTO
pa3paboTKy, 4T0, B CEOK OYepelb, | mpolecca BHYTpH
NO3BOMSET Cpasy pearMpoBaTh Ha | MHOTOOTDACTEBHIX  KOPIIOpAIHit
F3MeHEHNTE KOHBIOHKTYDHL (e30 Kopriopart).
BiomkeTHo- yBemMeEme  oGbeMa | TDAMOTO | JcOKpamerie oGBeon
OPHEHTHPOBAHH TOCYNapCTBEHHOT0  ()MHAHCHPOBAHHS | BEHUYPHOTO  HHBECTHDOBAHHS,
as mozems (TpaHTS, CyGCHIHN, TOC. MHBECTHINH, | YaCTHHIX (HHAHCOBEIX BIOKEHTI
TOC. KPEIHTEL); TIPEIIPHATEA, MHOCTPAHHEIX
pocr ypoBHA KOCBEHHOTO | HEBECTHIN;
TOCYIApCTBEHHOTO  (MHAHCHDOBAHWA | COKpANIEHME obveva
TyTeM BBEICHMS HOBBIX M I0PaGOTKM | QHMHAHCHDOBAHMS  MPENIDPHATHH
TIPUMEHSEMEIX HATIOTOBBIX JBIOT. epe3 ONepaIHH JIH3HETa.
Koproparueso- | Mpnanmms, pocT obsema HHOCTPAaHHBIX | YMEHBIICHHE KOCBEHHOTO
opueHTHpoBaHH | JllokceMGYPr | MHBECTHIMMI, CO3MaHue | TOCYNapCTBEHHOTO
a1 MozieTs GUATOTIPHATHOTO  MHBECTHIHOHHOTO | (uHancuposanns HIOKP uepes
KINMata; HaIOTOEbIE CTUMYITEL
TpeBAMpyIOmat  ONMA  3aTpaT  Ha
HUOKP H3 4acTHIX HCTOYHHKOB TIPH
HAYMTENMEHOM OGbeMe HHOCTPAHHEIX
MHBECTHIMH B 'MHHOBAIMOHHBIH
cexTOp.
Monems < Gonee TIPOIBHHYTEIE | -Clabas «TMOKOCTE» KOHTDAKTOB
IpUOpHTETOM FHOACTDYKTypHEIe DEEHNA B CHTY | TOCYIADCTECHHO-9aCTHOTO
Tocy napeTBeHH cpaBEmTeTHHOTO TpemMyImecTEa, | (bUHAHCHDOBAHMA B TIeToM;
o-1acTHoro FCXONAmME U3 TOTEHINATa OGEWX | KOHQTHKT MeAmy GHHAHCOBOF T
rmancposan cTopos; COIMATLHOM TETAME TpOSKTa B
ui ou mEKOM Gomee GHCIpoe H  KauecTEHHOE | paMKax rocynapeTBento-
nmoneit 3aBepIICHHE TIPOEKTOB W, | YacTHOro pHHAHCHPOBAHIT;
MHOCTPAHHOTO CIIeOBATENTBHO, GBICTPOE | ACHMMETPHYHOCTh BO3MOKHOCTEH
MHBECTHPOBaHH pacrpeesieHne PHOBLTH; TOCYNapCTBEHHOTO M 9acTHOTO

Ed

Gomee  BEHCOKAZ  peHTAGETBHOCTH
TIDOGKTOB  TOCYNIapCTBEHHO-9aCTHOTO
umaHCHpOBaHMS, Tax Kax
oGbenuHeHHe BO3MOKHOCTeH  0Genx
CTOPOH MeNaeT IOCTYMHBIM TOIXOIBI
'MHHOBALIHOHHOTO Iwmzaiina "
umaHCHpOEAHMS.

mapTHEPOE B OUeHKE W
POrHOSHPOBAHMH TPOCKTOB;
JZIOCTaTOYHO BBICOKAsA CIIOKHOCTH
peammammm  Ha  [paKTHKE
ONTHMATBHOTO  PAaCMpeleNeH s
PHCKOB MLy  ydaCTHHKAMH
cornmamenms o TUIT;

BEICOKHI yPOBEHb KOPPY ILIHH.





[image: image31.png]Npoponkenvie Tabamupl 1

1 2 3 4
KoproparueHo- yBemmueHne  o0beMa  BHYTPEHHHX | HH3Kas [OJS TOCYIapCTBEHHOTO
OpHeHTHpOBAHH GACTHEIX (MHAHCOBEIX EMOKeHM B | yuacTui B (UMHAHCUDOEAHHM
an MozleTs HIUOKP 1 npuB/iedeH e MHOCTPAHHBIX | HayYHBIX HCCIEIOBAHHI;
umancposan FHBeCTHITIE, yMembmerTe KOCBEHHOTO
Hi C BEICOKHM POCT  OGBEMOE  (bMHAHCHDOBAHMA | TOCYIADCTESHHOIO
ypoBHEM MHHOBALHOHHBIX TIPeINpPUsTHil wepes | dumancposamms HIIOKP wepes
MHOCTpAHHBIX ONepalyy MHEHHTa. 'HaOTOEbIE CTUMYITEL
MHBECTHITHH
Monems < YAy4IIeHHe YCIOBHH Ul OPraHM3alMH | CIOKHOCTH YCTaHOBIEHHS
IpUOpHTETOM Guzneca; KOHTZKTOE, 2aKDHITOCTS CIPYKTYD
TOCYTapCTBEHH dopmuposanue GIIATONPHUATHBIX | yIIPABIEHHS;
o-1acTHoro YCTOBMI [TA TIPHBTENeHN GACTHEIX | HEKETaHFe HEKOTODSIX OraHOB
(umaHcHpoRaH BeHdYDHEIX HHEECTOPOE K | HemommTeNBHOM BIacTH
mA W BEICOKOH $UHARCHpOBAFIO  HHOBamM W | y9aCTEOBATB B pEIIEHIM TIPOGTIEM
noeit mpHBredeHHe MHOCTPHHEIX | MHOCTPaHHEIX HHEECTODOB;
HHOCTpaHHBIX HHBeCTHIIH HENIOCTATOYHOCTS OBPATHOR CBs3H
vHBecTHII yBeTMueHHe OGEMOB JIONTOCPOMHBIX | M0 3ampocaM;

KATHTAOBITOKEHIIH; HeTloCTeI0BATEBHOCTS u

GnarompuiTHOE  BoSMeficTEME  Ha | MIGMpATENBHOCTS B

MHBECTUIHOHHBI KITHMAT CTPAHE! HITH | TIPABONPHMEHEHHT;

PETHOHA M [IOBBIIICHHE HX KPEJMTHOTO | HEMpO3paTHOCTD Tpotenyp

peitrumra; TIpUHATHA pemeHMiL.

JOCTYII K TEXHONOTHAM 3apyGeKHBIX

KoMraruit (TpaHchep TexHoMOrMiT),

POCT KOHKYDEHIIHH, CTHMyTHpYIOmeit

YBEJHYEHHE TPOH3BOIUTEL HOCTH BCEX

'KOHKY pHPY FOIIIIX KOMITAHH;

yBemuerie HHHOBAMOHHOM

aKTHBHOCTH;

TOBHIIERTIE KEATMHKATIA MeCTHEIX

COTPY THHKOB.





ПРИЛОЖЕНИЕ Ж
Справка о внедрении
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